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1. Цели и задачи освоения дисциплины (модуля)
[bookmark: _Toc348433348]Целями освоения дисциплины являются: 
- ознакомить с историей правового регулирования внешнеэкономических сделок;
- сформировать представление о международном контракте как гражданско-правовом договоре, имеющим специфику, обусловленную иностранным элементом;
- научить составлению международных контрактов.
Задачи дисциплины:
- систематизировать знания о сущности, целях, задачах, основных этапах оформления и организации внешнеэкономических сделок, их типологии в мировой и отечественной практике; 
- овладеть основными категориями, изучаемыми в учебной дисциплине (внешнеторговые операции, внешнеэкономические сделки, международный контракт купли-продажи и пр.); 
- изучить особенности оформления сделок при различных видах внешнеэкономической деятельности.
 
2. Место дисциплины (модуля) в структуре образовательной программы 
[bookmark: _Toc348433349][bookmark: _GoBack]Дисциплина относится к вариативной  части Блока 1 основной профессиональной образовательной программы по направлению подготовки 38.04.01 Экономика, магистерская программа Внешнеэкономическая деятельность компаний.
Для изучения учебной дисциплины необходимы следующие знания, умения и владения навыками, формируемые предшествующими дисциплинами:
- правовое регулирование внешнеэкономической деятельности;
- конъюнктура и прогнозирование международных рынков.
Перечень последующих учебных дисциплин, для которых необходимы знания, умения и владения навыками, формируемые данной учебной дисциплиной:
- внешнеэкономическая деятельность компаний;
- учебная практика, практика по получению первичных профессиональных умений и навыков.
3. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю)
Изучение дисциплины направлено на формирование у обучающихся следующих общекультурных, общепрофессиональных и профессиональных компетенций: 
ПК-10 – способность составлять прогноз основных социально-экономических показателей деятельности предприятия, отрасли, региона и экономики в целом.
В результате изучения дисциплины обучающийся должен:
	Формируемые компетенции (код компетенции)
	Планируемые результаты обучения по дисциплине (модулю), характеризующие этапы формирования компетенций
	Наименование оценочного средства

	






ПК-10
	Знать: 
· способы определения права, применимого к международным контрактам;
	Практические задания
Аналитические задания




	
	· международные обычаи, регулирующие внешнеторговый контракт
	

	
	Уметь:
- анализировать тексты источников международного права: материалов судебной практики, практики международных коммерческих судов, включая Международный коммерческий арбитражный суд при ТПП РФ, третейские суды, процедуру медиации;
	

	
	- воспринимать и документировать информацию на иностранных языках
	

	
	Владеть практическими навыками 
- анализа актуальных тенденций, новейших изменений нормативно-правовой базы в области правового регулирования международных контрактов;
	

	
	- устного и письменного изложения свои выводов по содержанию внешнеторгового контракта, относительно рисков, связанных с условиями контракта, оптимизации данных условий, соблюдения баланса интересов;
	

	
	-  правового сравнительного, комплексного и ситуационного анализа
	



[bookmark: _Toc348433350]4. Объем дисциплины (модуля) и виды учебной работы
[bookmark: _Toc348433351]очная форма обучения 
	Вид учебной деятельности
	Часов 

	
	Всего
	По семестрам

	
	
	2

	1. Контактная работа обучающихся с преподавателем:
	32,3
	32,3

	Аудиторные занятия, часов всего, в том числе:
	32,3
	32,3

	- занятия лекционного типа: 
	10
	10

	- занятия семинарского типа:
	22
	22

	                  практические занятия
	22
	22

	                  лабораторные занятия
	Не предусмотрено
	Не предусмотрено

	в том числе занятия в интерактивных формах
	6
	6

	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	0,3
	0,3

	2. Самостоятельная работа студента всего, 
в том числе:
	111,7
	111,7

	курсовая работа (проект)
	
	

	другие формы самостоятельной работы:
	111,7
	111,7

	- работа с нормативными документами
	50
	50

	– выполнение заданий, работа с тестами, подготовка к опросу
	61,7
	61,7

	Промежуточная аттестация – зачет с оценкой
	
	

	ИТОГО: 
Общая трудоемкость
	часов
	144
	144

	
	зач. ед.
	4
	4



заочная форма обучения 
	Вид учебной деятельности
	Часов 

	
	Всего
	По курсам

	
	
	1

	1. Контактная работа обучающихся с преподавателем:
	8,3
	8,3

	Аудиторные занятия, часов всего, в том числе:
	8,3
	8,3

	- занятия лекционного типа: 
	2
	2

	- занятия семинарского типа:
	6
	6

	                  практические занятия
	6
	6

	                  лабораторные занятия
	Не предусмотрено
	Не предусмотрено

	в том числе занятия в интерактивных формах
	4
	4

	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	0,3
	0,3

	2. Самостоятельная работа студента всего, 
в том числе:
	131,7
	131,7

	курсовая работа (проект)
	
	

	другие формы самостоятельной работы:
	131,7
	131,7

	- работа с нормативными документами
	60
	60

	– выполнение заданий, работа с тестами, подготовка к опросу
	71,7
	71,7

	Промежуточная аттестация – зачет с оценкой
	4
	4

	ИТОГО: 
Общая трудоемкость
	часов
	144
	144

	
	зач. ед.
	4
	4


5. Содержание дисциплины (модуля)

[bookmark: _Toc348433352]5.1. Содержание разделов, тем дисциплины (модуля)

Тема 1.  История правового регулирования внешнеэкономических операций
Международная торговля как предпосылка к возникновению международного частного права. Исторические подходы к разрешению коллизий в торговом праве. 
Международное торговое право средневекового периода. 
Унификация торговых обычаев (Lex mercatoria). 
Правовое регулирование международных торговых сделок на рубеже 19-20 в.в. 
Роль национального законодательства в типизации правил торговли.
Кодификация международных торговых обычаев в рамках Международной торговой палаты и УНИДРУА. 
Гаагские конвенции 1964 г. 
Конвенция об исковой давности в международной купле-продаже товаров 1974 г. 
Общие условия поставок. 
Правовая база Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г.

Тема 2. Договор международной купли-продажи товаров (внешнеторговый контракт)
Элементы внешнеторгового контракта как гражданско-правового договора. Международный характер внешнеторгового контракта. Особенности содержания, обусловленные иностранным элементом.
Правовое регулирование внешнеторгового контракта. 
Определение права, применимого к контракту. Объем и пределы применимого права. Виды применимых статутов. 
Выбор применимого права сторонами. 
Международные договоры, регулирующие отношения, основанные на внешнеторговом контракте. Международные торговые обычаи. Принципы международных коммерческих договоров.
Национальное право как источник норм, применимых к внешнеторговому контракту. 
Типовые документы (общие условия поставок, руководства, типовые контракты, проформы, заведенный порядок).
Роль внешнеторгового контракта в определении условий сделки. 

[bookmark: xex24][bookmark: xex25]Тема 3. Условия внешнеторгового контракта: обязательства продавца
Поставка товара как обязательство продавца. Передача товара, документов на товар и права собственности. Соответствие товара по номенклатуре, количеству и качеству описанию в контракте. 
Комплектность и ассортимент. Тара и упаковка.
Определение подлежащего поставке количества товара. Проверка количества товара покупателем. Претензии по количеству. 
Способы определения качества товара. Составление спецификации товара продавцом. Гарантия качества. Средства правовой защиты покупателя в случае несоответствия товара по качеству. 
Поставка в срок. Способы определения сроков поставки. Досрочная поставка. Ответственность за нарушение сроков поставки. 
Требование идентификации товара. Способы идентификации. Последствия несоблюдения требования идентификации. 
Поставка товара свободным от прав и притязаний третьих лиц. Последствия поставки товара с обременением.
Способы передачи товара покупателю. Место поставки. Переход риска случайной гибели товара. Базисные условия поставки (ИНКОТЕРМС).

Тема 4.  Условия внешнеторгового контракта: обязательства покупателя
Оплата товара. Определение цены товара. Понятие мировой цены. Выбор валюты. Способы фиксации цены в контракте. Способы расчетов. Допустимые условия осуществления платежа. Задаток и аванс. Срок и момент платежа. Ответственность за нарушение сроков платежа.
Принятие поставки. Обязательства покупателя по базисным условиям поставки (ИНКОТЕРМС).
Средства правовой защиты продавца в случае нарушения договора покупателем.
	
	
Тема 5. Договоры в сфере международного торгового посредничества
Понятие посредничества. Виды посреднических операций (простое  посредничество, перепродажа товаров, дистрибьютерские операции, аагентирование, комиссия и консигнация). 
Договор поручения. 
Договор о праве на продажу. Виды права на продажу. 
Международно-правовое регулирование торгового представительства. 
Национальное право, применимое к договорам о посредничестве (представительстве)

Тема 6. Договоры встречных операций в международной торговле 
Правовое регулирование встречной торговли. 
Международные встречные операции и их контрактное оформление. Отличительные признаки бартерных сделок. 
Документы, необходимые для проведения бартерных сделок, и их оформление. 
Договор мены (бартерный договор). Правила составления договора и его содержание. Особенности установления стоимости бартерной сделки

Тема 7. Договоры в сфере международной торговли результатами интеллектуальной деятельности 
Понятие интеллектуальной собственности. Объекты охраны интеллектуальной собственности и их характеристика. Классификация лицензий. Лицензионный договор. 
Структура и содержание договора международной купли-продажи лицензий. 
Договор о выполнении НИР. Структура и содержание договора о выполнении НИР. 
Договор об уступке товарного знака. Структура и содержание договора об уступке товарного знака. 
Договор на передачу «ноу-хау». Структура и содержание договора на передачу ноу-хау. 
Правовое регулирование в сфере международной торговли результатами интеллектуальной деятельности

Тема 8. Договоры на выполнение работ и оказание услуг в сфере международной торговли 
Понятие «услуги» и «работы» в сфере международной торговли. 
Договор подряда. Правила составления договора и его содержание.
Договор временного оказания услуг. Правила составления договора и его содержание. 
Договор хранения. Правила составления договора и его содержание. 
Правовое регулирование международных перевозок. Договор перевозки. Правила составления договора и его содержание. 
Правовое регулирование международной деятельности по выполнению работ и ее контрактное оформление. 
Договор на сооружение объектов капитального строительства. Правила составления договора и его содержание

Тема 9. Договор международного лизинга 
Понятие и признаки международного лизинга и лизинговой сделки.  Основные формы международного лизинга и их контрактное оформление. Лизинговое соглашение. Предмет лизингового соглашения. Приемка имущества и право собственности. Страхование имущества. Прекращение договора международного финансового лизинга. Последствия нарушения договора международного финансового лизинга. Ответственность за нарушение договора международного финансового лизинга

Тема 10. Порядок урегулирования споров по международным контрактам
Претензии и претензионный порядок. Исковая давность по требованиям, основанным на контрактах международной купли продажи. 
Рассмотрение споров государственными арбитражными судами.
Международный коммерческий арбитраж. Арбитражное соглашение.
Исполнение арбитражных решений.
Альтернативные методы разрешения внешнеторговых споров. Переговоры и примирение. Медиация.

	


[bookmark: _Toc348433353]	5.2. Междисциплинарные связи с обеспечиваемыми (последующими) дисциплинами (модулями)
[bookmark: _Toc348433354]Дисциплина «Международные контракты во внешнеэкономической деятельности» формирует профессиональные компетенции (ПК-10).
	Формирование  профессиональной компетенции ПК-10 продолжится в рамках изучения дисциплин Внешнеэкономическая деятельность компаний;  Международный менеджмент.
Знания и навыки, полученные при освоении дисциплины Международные контракты во внешнеэкономической деятельности, будут необходимы при освоении дисциплины  Внешнеэкономическая деятельность компаний;  Конъюнктура и прогнозирование международных рынков.
5.3. Разделы, темы дисциплины (модуля) и виды занятий

очная форма обучения 
	№ п/п
	

Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Виды занятий, включая самостоятельную работу студентов 
(в часах)
	Аудиторных занятий в  интерактивной форме

	
	
	занятия лекционного типа
	занятия семинарского типа
	Самостоятельная работа
	Всего 
	

	1.
	Тема 1. История правового регулирования внешнеэкономических операций
	
	2
	12
	14
	

	2.
	Тема 2. Договор международной купли-продажи товаров (внешнеторговый контракт)
	2
	4
	11,7
	17,7
	2

	3.
	Тема 3.  Условия внешнеторгового контракта: обязательства продавца
	
	2
	11
	13
	

	4.
	Тема 4. Условия внешнеторгового контракта: обязательства покупателя
	
	2
	11
	13
	

	5.
	Тема 5. Договоры в сфере международного торгового посредничества
	2
	2
	11
	15
	

	6.
	Тема 6. Договоры встречных операций в международной торговле
	
	2
	11
	13
	2

	7.
	Тема 7. Договоры в сфере международной торговли результатами интеллектуальной деятельности
	2
	2
	11
	15
	

	8.
	Тема 8. Договоры на выполнение работ и оказание услуг в сфере международной торговли 
	2
	2
	11
	15
	

	9.
	Тема 9. Договор международного лизинга 
	
	2
	11
	13
	

	10.
	Тема 10. Порядок урегулирования споров по международным контрактам
	2
	2
	11
	15
	2

	
	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	
	
	
	0,3
	

	
	Итого 
	10
	22
	111,7
	144
	6



заочная форма обучения очная форма обучения 
	№ п/п
	

Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Виды занятий, включая самостоятельную работу студентов 
(в часах)
	Аудиторных занятий в  интерактивной форме

	
	
	занятия лекционного типа
	занятия семинарского типа
	Самостоятельная работа
	Всего 
	

	1.
	Тема 1. История правового регулирования внешнеэкономических операций
	
	
	13
	13
	

	2.
	Тема 2. Договор международной купли-продажи товаров (внешнеторговый контракт)
	2
	
	14,7
	16,7
	2

	3.
	Тема 3.  Условия внешнеторгового контракта: обязательства продавца
	
	1
	13
	14
	

	4.
	Тема 4. Условия внешнеторгового контракта: обязательства покупателя
	
	1
	13
	14
	

	5.
	Тема 5. Договоры в сфере международного торгового посредничества
	
	1
	13
	14
	

	6.
	Тема 6. Договоры встречных операций в международной торговле
	
	1
	13
	14
	

	7.
	Тема 7. Договоры в сфере международной торговли результатами интеллектуальной деятельности
	
	
	13
	13
	

	8.
	Тема 8. Договоры на выполнение работ и оказание услуг в сфере международной торговли 
	
	
	13
	13
	

	9.
	Тема 9. Договор международного лизинга 
	
	1
	13
	14
	

	10.
	Тема 10. Порядок урегулирования споров по международным контрактам
	
	1
	13
	14
	2

	
	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	
	
	
	0,3
	

	
	
	
	
	
	4
	

	
	Итого 
	2
	6
	131,7
	144
	4



[bookmark: _Toc348433355]6. Лабораторный практикум
Лабораторные занятия не предусмотрены.
[bookmark: _Toc348433356]7. Практические занятия 
Занятия семинарского типа проводятся с целью формирования компетенций обучающихся, закрепления полученных теоретических знаний на лекциях и в процессе самостоятельного изучения обучающимися специальной литературы.
Содержание практических занятий по дисциплине представлено в таблице.

	№ п/п
	Наименование раздела, темы учебной дисциплины (модуля)
	Тематика семинарских занятий
	Трудо-емкость
(час.)

	1.
	Тема 1. История правового регулирования внешнеэкономических операций
	Специальная терминология и понятия Конвенции о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г.; ИНКОТЕРМС 
	2

	2.
	Тема 2. Договор международной купли-продажи товаров (внешнеторговый контракт)
	Типовые документы (общие условия поставок, руководства, типовые контракты, проформы, заведенный порядок)
	4

	3.
	Тема 3.  Условия внешнеторгового контракта: обязательства продавца
	Обязательства продавца по базисным условиям поставки (ИНКОТЕРМС)
	2

	4.
	Тема 4. Условия внешнеторгового контракта: обязательства покупателя
	Обязательства покупателя по базисным условиям поставки (ИНКОТЕРМС)
	2

	5.
	Тема 5. Договоры в сфере международного торгового посредничества
	Национальное право, применимое к договорам о посредничестве (представительстве)
	2

	6.
	Тема 6. Договоры встречных операций в международной торговле
	Документы, необходимые для проведения бартерных сделок, и их оформление
	2

	7.
	Тема 7. Договоры в сфере международной торговли результатами интеллектуальной деятельности
	Правовое регулирование в сфере международной торговли результатами интеллектуальной деятельности
	2

	8.
	Тема 8. Договоры на выполнение работ и оказание услуг в сфере международной торговли 
	Правила составления договоров на оказание услуг 
	2

	9.
	Тема 9. Договор международного лизинга 
	Ответственность за нарушение договора международного финансового лизинга

	2

	10.
	Тема 10. Порядок урегулирования споров по международным контрактам
	Альтернативные методы разрешения внешнеторговых споров. Переговоры и примирение. Медиация
	2

	
	Итого
	
	22



заочная форма обучения 
	№ п/п
	Наименование раздела, темы учебной дисциплины (модуля)
	Тематика семинарских занятий
	Трудо-емкость
(час.)

	1.
	Тема 1. История правового регулирования внешнеэкономических операций
	Специальная терминология и понятия Конвенции о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г.; ИНКОТЕРМС 
	

	2.
	Тема 2. Договор международной купли-продажи товаров (внешнеторговый контракт)
	Типовые документы (общие условия поставок, руководства, типовые контракты, проформы, заведенный порядок)
	

	3.
	Тема 3.  Условия внешнеторгового контракта: обязательства продавца
	Обязательства продавца по базисным условиям поставки (ИНКОТЕРМС)
	1

	4.
	Тема 4. Условия внешнеторгового контракта: обязательства покупателя
	Обязательства покупателя по базисным условиям поставки (ИНКОТЕРМС)
	1

	5.
	Тема 5. Договоры в сфере международного торгового посредничества
	Национальное право, применимое к договорам о посредничестве (представительстве)
	1

	6.
	Тема 6. Договоры встречных операций в международной торговле
	Документы, необходимые для проведения бартерных сделок, и их оформление
	1

	7.
	Тема 7. Договоры в сфере международной торговли результатами интеллектуальной деятельности
	Правовое регулирование в сфере международной торговли результатами интеллектуальной деятельности
	

	8.
	Тема 8. Договоры на выполнение работ и оказание услуг в сфере международной торговли 
	Правила составления договоров на оказание услуг 
	

	9.
	Тема 9. Договор международного лизинга 
	Ответственность за нарушение договора международного финансового лизинга

	1

	10.
	Тема 10. Порядок урегулирования споров по международным контрактам
	Альтернативные методы разрешения внешнеторговых споров. Переговоры и примирение. Медиация
	1

	
	Итого
	
	6



[bookmark: _Toc348433357]8. Примерная тематика курсовых проектов (работ)
Курсовые работы не предусмотрены.

[bookmark: _Toc348433358]9. Самостоятельная работа студента
Основная цель самостоятельной работы студента при изучении дисциплины – закрепить теоретические знания, полученные в ходе лекционных занятий, сформировать навыки в соответствии с требованиями, определенными в ходе занятий семинарского типа.
Основная цель самостоятельной работы студента при изучении дисциплины – закрепить теоретические знания, полученные в ходе лекционных занятий, сформировать навыки в соответствии с требованиями, определенными в ходе занятий семинарского типа.
Тема 1. История правового регулирования внешнеэкономических операций
1. Освоение рекомендованной преподавателем и методическими указаниями по данной дисциплине основной и дополнительной учебной литературы
2. Работа с тестами и вопросами для опроса
3.Работа с нормативными документами
Тема 2. Договор международной купли-продажи товаров (внешнеторговый контракт)
1. Самостоятельный поиск информации в Интернете и других источниках
2. Работа с нормативными документами
3. Работа с тестами и вопросами для опроса
Тема 3.  Условия внешнеторгового контракта: 
обязательства продавца
1. Самостоятельный поиск информации в Интернете и других источниках
2. Работа с нормативными документами
3. Работа с тестами и вопросами для опроса
Тема 4. Условия внешнеторгового контракта:
обязательства покупателя
1. Самостоятельный поиск информации в Интернете и других источниках
2. Работа с нормативными документами
3. Работа с тестами и вопросами для опроса
Тема 5. Договоры в сфере международного торгового 
посредничества
1. Самостоятельный поиск информации в Интернете и других источниках
2. Работа с нормативными документами
3. Работа с тестами и вопросами для опроса
Тема 6. Договоры встречных операций 
в международной торговле
1. Самостоятельный поиск информации в Интернете и других источниках
2. Работа с нормативными документами
3. Работа с тестами и вопросами для опроса
Тема 7. Договоры в сфере международной торговли 
результатами интеллектуальной деятельности
1. Самостоятельный поиск информации в Интернете и других источниках
2. Работа с нормативными документами
3. Работа с тестами и вопросами для опроса
Тема 8. Договоры на выполнение работ и оказание услуг в сфере международной торговли 
1. Самостоятельный поиск информации в Интернете и других источниках
2. Работа с нормативными документами
3. Работа с тестами и вопросами для опроса
Тема 9. Договор международного лизинга
1. Самостоятельный поиск информации в Интернете и других источниках
2. Работа с нормативными документами
3. Работа с тестами и вопросами для опроса
Тема 10. Порядок урегулирования споров 
по международным контрактам
1. Самостоятельный поиск информации в Интернете и других источниках
2. Работа с нормативными документами
3. Работа с тестами и вопросами для опроса

10. Перечень учебно-методического обеспечения для самостоятельной работы обучающихся по дисциплине (модулю)

Самостоятельная работа определяется спецификой дисциплины и методикой ее преподавания, временем, предусмотренным учебным планом, а также ступенью обучения, на которой изучается дисциплина.
Для самостоятельной подготовки можно рекомендовать следующие источники: конспекты лекций и/или практических и лабораторных занятий, учебную литературу соответствующего профиля.
Преподаватель в начале чтения курса информирует обучающихся о формах, видах и содержании самостоятельной работы, разъясняет требования, предъявляемые к результатам самостоятельной работы, а также формы и методы контроля и критерии оценки.

Методические рекомендации по подготовке к зачету
Подготовка к зачету начинается с первого занятия по дисциплине, на котором обучающиеся получают предварительный перечень вопросов к зачёту и список рекомендуемой литературы, их ставят в известность относительно критериев выставления зачёта и специфике текущей и итоговой аттестации. С самого начала желательно планомерно осваивать материал, руководствуясь перечнем вопросов к зачету и списком рекомендуемой литературы, а также путём самостоятельного конспектирования материалов занятий и результатов самостоятельного изучения учебных вопросов.

11. Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения дисциплины (модуля)
а) нормативные документы
1. Гражданский кодекс Российской Федерации. Часть вторая [Электронный ресурс] : Закон Российской Федерации от 26 января 1996 г. № 14-ФЗ (в ред. от 17.07.2009 № 145-ФЗ) // Справочно-правовая система «Консультант Плюс». – Режим доступа : http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_9027/. 
2. Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности [Электронный ресурс] : Закон Российской Федерации от 08 декабря 2003 г. № 164-ФЗ (в ред. от 13.07.2015) // Справочно-правовая система «КонсультантПлюс». – Режим доступа: http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_45397. 
3. О координации международных и внешнеэкономических связей субъектов Российской Федерации [Электронный ресурс] : Закон Российской Федерации от 4 января 1999 г. №4-ФЗ // Справочно-правовая система «КонсультантПлюс». – Режим доступа: http://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_21476/. 
б) основная литература
1.Покровская В. В. Внешнеэкономическая деятельность : учебник для бакалавриата и магистратуры / В. В. Покровская . - 2-е изд., перераб. и доп . - М. : ЮРАЙТ , 2014. - 731 с. 
в) дополнительная литература
1. Финансово-правовое регулирование внешнеэкономической деятельности [Электронный ресурс]: учебник для магистратуры / Н. М. Артемов, С. О. Шохин, А. А. Ситник ; отв. ред. Е. Ю. Грачева. — 4-е изд., перераб. и доп. — Москва: Проспект, 2015. — 368 с. - Режим доступа: https://www.book.ru/book/917428. - ЭБС "BOOK.ru".".

12. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», необходимых для освоения дисциплины (модуля)
 Автоматизированная интегрированная библиотечная система "МегаПро» http://ilibrary.rucoop.ru/MegaPro/Web
· Электронная библиотечная система znanium.com www.znanium.com
· Электронная библиотечная система ibooks.ru www.ibooks.ru
· Электронная библиотечная система IPRbooks  www.iprbookshop.ru
· Электронная библиотечная система book.ru   www.book.ru
· Национальный цифровой ресурс «РУКОНТ» www.rucont.ru
· Официальный сайт правовой информации www.pravo.gov.ru
· Федеральный образовательный портал «Российское образование» www.edu.ru
· Информационно-справочный портал http://www.library.ru
· -   www.wto.org
· -   www.ifc.org
· -   www.worldbank.org

13. Перечень информационных технологий, используемых при осуществлении образовательного процесса по дисциплине (модулю), включая перечень программного обеспечения и информационных справочных систем.
· Справочно-правовая система Гарант 
· Справочно-правовая система Консультант плюс 
· Справочно-правовая система Консультант плюс Чувашия. 
Каждый обучающийся в течение всего обучения обеспечивается индивидуальным неограниченным доступом электронно-библиотечной системе и электронной информационно-образовательной среде.

14. Описание материально-технической базы, необходимой для осуществления образовательного процесса по дисциплине (модулю) 
Образовательный процесс должен быть обеспечен специальными помещениями, которые представляют собой аудитории для проведения занятий лекционного типа, занятий семинарского типа, текущего контроля и промежуточной аттестации, помещения для самостоятельной работы студентов. 
Аудитории лекционного типа оснащены проекционным оборудованием и техническими средствами обучения, обеспечивающими представление учебной информации большой аудитории. 
Помещения для самостоятельной работы обучающихся, оснащены компьютерной техникой, обеспечивающей доступ к сети Интернет и электронной информационно-образовательной среде университета.


15. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины (модуля)
[bookmark: _Toc348433361][bookmark: _Toc264543484][bookmark: _Toc264543526]Цель методических рекомендаций - обеспечить студенту оптимальную организацию процесса изучения дисциплины, а также выполнения различных форм самостоятельной работы.
15.1.	Методические рекомендации по изучению дисциплины
Студентам необходимо ознакомиться:
-	с содержанием рабочей программы дисциплины (далее - РПД), с целями и задачами дисциплины, ее связями с другими дисциплинами образовательной программы, методическими разработками по данной дисциплине, имеющимся в Центре учебно-методической информации, с графиком консультаций преподавателей кафедры.
15.1.1.	Рекомендации по подготовке к лекционным занятиям (теоретический курс)
Изучение дисциплины требует систематического и последовательного накопления знаний, следовательно, пропуски отдельных тем не позволяют глубоко освоить предмет. Именно поэтому контроль над систематической работой студентов всегда находится в центре внимания кафедры.
Студентам необходимо:
-	перед каждой лекцией просматривать рабочую программу дисциплины, что позволит сэкономить время на записывание темы лекции, ее основных вопросов, рекомендуемой литературы;
-	перед очередной лекцией необходимо просмотреть по своему конспекту материал предыдущей лекции. При затруднениях в восприятии материала следует обратиться к основным литературным источникам. Если разобраться в материале опять не удалось, то обратитесь к лектору (по графику его консультаций) или к преподавателю на практических занятиях. Не оставляйте «белых пятен» в освоении материала.
15.1.2. Рекомендации по подготовке к практическим (семинарским) занятиям
Студентам следует:
-	приносить с собой рекомендованную преподавателем литературу к конкретному занятию;
-	до очередного практического занятия по рекомендованным литературным источникам проработать теоретический материал, соответствующей темы занятия;
-	при подготовке к практическим занятиям следует обязательно использовать не только лекции, учебную литературу;
-	в начале занятий задать преподавателю вопросы по материалу, вызвавшему затруднения в его понимании и освоении при решении задач, заданных для самостоятельного решения;
-	в ходе семинара давать конкретные, четкие ответы по существу вопросов;
-	на занятии доводить каждую задачу до окончательного решения, демонстрировать понимание проведенных расчетов (анализов, ситуаций), в случае затруднений обращаться к преподавателю.
Студентам, пропустившим занятия (независимо от причин), не имеющим письменного решения задач или не подготовившимся к данному практическому занятию, рекомендуется не позже чем в 2-недельный срок явиться на консультацию к преподавателю и отчитаться по теме, изучавшейся на занятии. Студенты, не отчитавшиеся по каждой не проработанной ими на занятиях теме к началу зачетной сессии, упускают возможность получить положенные баллы за работу в соответствующем семестре.
15.2.	Методические рекомендации по выполнению различных форм самостоятельных домашних заданий
Самостоятельная работа студентов включает в себя выполнение различного рода заданий, которые ориентированы на более глубокое усвоение материала изучаемой дисциплины. По каждой теме учебной дисциплины студентам предлагается перечень заданий для самостоятельной работы.
К выполнению заданий для самостоятельной работы предъявляются следующие требования: задания должны исполняться самостоятельно и представляться в установленный срок, а также соответствовать установленным требованиям по оформлению.
Студентам следует:
-	руководствоваться графиком самостоятельной работы, определенным РПД;
-	выполнять все плановые задания, выдаваемые преподавателем для самостоятельного выполнения, и разбирать на семинарах и консультациях неясные вопросы;
-	использовать при подготовке локальные нормативные акты института, размещенные на официальном сайте института; 
-	при подготовке к экзамену параллельно прорабатывать соответствующие теоретические и практические разделы дисциплины, фиксируя неясные моменты для их обсуждения на плановой консультации.
15.2.1.	Методические рекомендации по подготовке научного доклада
Одной из форм самостоятельной работы студента является подготовка научного доклада, для обсуждения его на практическом (семинарском) занятии.
Цель научного доклада - развитие у студентов навыков аналитической работы с научной литературой, анализа дискуссионных научных позиций, аргументации собственных взглядов. Подготовка научных докладов также развивает творческий потенциал студентов.
Научный доклад готовится под руководством преподавателя, который ведет практические (семинарские) занятия.
Рекомендации студенту:
-	перед началом работы по написанию научного доклада согласовать с преподавателем тему, структуру, литературу, а также обсудить ключевые вопросы, которые следует раскрыть в докладе;
-	представить доклад научному руководителю в письменной форме;
-	выступить на семинарском занятии, ответить на вопросы студентов группы.
Требования:
-	к оформлению научного доклада: шрифт - Times New Roman, размер шрифта -14, межстрочный интервал -1,5, размер полей- 2,5 см, отступ в начале абзаца -1,25 см, форматирование по ширине); листы доклада скреплены скоросшивателем. На титульном листе указывается наименование учебного заведения, название кафедры, наименование дисциплины, тема доклада, ФИО студента;
-	к структуре доклада - оглавление, введение (указывается актуальность, цель и задачи), основная часть, выводы автора, список литературы (не менее 5 позиций). Объем согласовывается с преподавателем. В конце работы ставится дата ее выполнения и подпись студента, выполнившего работу.
Общая оценка за доклад учитывает содержание доклада, его презентацию, а также ответы на вопросы.
15.2.2. Методические рекомендации по работе с литературой
Любая форма самостоятельной работы студента (подготовка к семинарскому занятию, написание эссе, курсовой работы, доклада и т.п.) начинается с изучения соответствующей литературы как в библиотеке, так и дома.
К каждой теме учебной дисциплины подобрана основная и дополнительная литература.
Основная литература - это учебники и учебные пособия.
Дополнительная литература - это монографии, сборники научных трудов, журнальные и газетные статьи, различные справочники, энциклопедии, интернет ресурсы.
Рекомендации студенту:
- выбранную монографию или статью целесообразно внимательно просмотреть. В книгах следует ознакомиться с оглавлением и научно-справочным аппаратом, прочитать аннотацию и предисловие. Целесообразно ее пролистать, рассмотреть иллюстрации, таблицы, диаграммы, приложения. Такое поверхностное ознакомление позволит узнать, какие главы следует читать внимательно, а какие прочитать быстро;
-	в книге или журнале, принадлежащие самому студенту, ключевые позиции можно выделять маркером или делать пометки на полях. При работе с Интернет-источником целесообразно также выделять важную информацию;
-	если книга или журнал не являются собственностью студента, то целесообразно записывать номера страниц, которые привлекли внимание. Позже следует возвратиться к ним, перечитать или переписать нужную информацию. Физическое действие по записыванию помогает прочно заложить данную информацию в «банк памяти».
Выделяются следующие виды записей при работе с литературой:
Конспект - краткая схематическая запись основного содержания научной работы. Целью является не переписывание произведения, а выявление его логики, системы доказательств, основных выводов. Хороший конспект должен сочетать полноту изложения с краткостью.
Цитата - точное воспроизведение текста. Заключается в кавычки. Точно указывается страница источника.
Тезисы - концентрированное изложение основных положений прочитанного материала.
Аннотация – очень краткое изложение содержания прочитанной работы. Резюме – наиболее общие выводы и положения работы, ее концептуальные итоги.
Записи в той или иной форме не только способствуют пониманию и усвоению изучаемого материала, но и помогают вырабатывать навыки ясного изложения в письменной форме тех или иных теоретических вопросов.
 

16. Методические рекомендации по организации изучения дисциплины (модуля) для преподавателей, образовательные технологии
	Оценочные средства для контроля успеваемости и результатов освоения дисциплины:
а) для текущей успеваемости: опрос, практические и аналитические задания;
б) для самоконтроля обучающихся: тесты, вопросы для опроса;
в) для промежуточной аттестации: вопросы для зачета, тестовые задания для проведения экзамена, практические задания(задачи).
 При реализации различных видов учебной работы по дисциплине «Международные контракты во внешнеэкономической деятельности» используются следующие образовательные технологии:
1) лекции с использованием методов проблемного изложения материала; 
2) анализ деловых ситуаций на основе кейс-метода;
3) решение ситуационных задач;
4) обсуждение подготовленных студентами презентаций (дискуссия, круглый стол);
5) деловые и ролевые игры.
и виды оценочных средств:
- блиц-опрос (не более 15 минут)
- практические задания
- аналитические задания
- тесты 
Диалоговый режим 
Диалоговый режим используется во время практических занятий. Вопросы диалогового режима не должны выходить за рамки объявленной для данного занятия темы. Его необходимо строить так, чтобы вовлечь в тему обсуждения максимальное количество обучающихся в группе, проводить параллели с уже пройденным учебным материалом данной дисциплины и смежными курсами, находить удачные примеры из современной действительности, что увеличивает эффективность усвоения материала на ассоциациях. 
Основные вопросы для диалогового режима доводятся до сведения студентов на предыдущем практическом занятии. 

Письменные блиц-опросы
Письменные блиц-опросы позволяют проверить уровень подготовки к практическому занятию всех обучающихся в группе, при этом оставляя достаточно учебного времени для иных форм педагогической деятельности в рамках данного занятия. Письменный блиц-опрос проводится без предупреждения, что стимулирует обучающихся к систематической подготовке к занятиям. Вопросы для опроса готовятся заранее, формулируются узко, дабы обучающийся имел объективную возможность полноценно его осветить за отведенное время (10-15 мин.). 
Письменные опросы целесообразно применять в целях проверки усвояемости значительного объема учебного материала, например, во время проведения зачета, когда необходимо проверить знания студентов по всему курсу.
При оценке опросов анализу подлежит точность формулировок, связность изложения материала, обоснованность суждений, опора на статистические данные. 

Подготовка и выполнение практических и аналитических заданий
Выполнение практических и аналитических заданий осуществляется с целью проверки уровня навыков (владений) студента по применению учебного материала.
Студенту объявляется условие задачи, решение которой он излагает устно. Длительность решения задачи – 10 минут.
Эффективным интерактивным способом решения задач является сопоставления результатов разрешения одного задания двумя и более малыми группами обучающихся. 
Задания, требующие изучения значительного объема нормативного или правоприменительного материала, необходимо относить на самостоятельную работу студентов, с непременным разбором результатов во время практических занятий. В данном случае выполнение практических и аналитических заданий с обоснованием должно представляться на проверку в письменном виде. 
При оценке решения заданий анализируется понимание студентом конкретной ситуации в мировой экономике, используя отечественные и зарубежные источники информации. 

Решение заданий в тестовой форме 
Проводится три раза в течение изучения дисциплины (семестр), с использованием персональных компьютеров и платформы LMS- Moodle. Не менее, чем за 2 недели до проведения тестирования, преподаватель должен передать задания в тестовой форме с отмеченными правильными ответами системному администратору для введения заданий в тестовую компьютерную оболочку, а также определить критерии оценки. 
Не менее, чем за 1 неделю до тестирования, преподаватель должен определить студентам исходные данные для подготовки к тестированию: назвать разделы (темы, вопросы), по которым будут задания в тестовой форме, нормативные правовые акты и теоретические источники (с точным указанием разделов, тем, статей) для подготовки.  
Каждому студенту отводится на тестирование 40 минут, по 2 минуты на каждое задание. Для каждого студента 20 заданий определяются компьютером путем случайной выборки из базы тестовых заданий. Оценка результатов тестирования производится компьютерной программой, результат выдается немедленно по окончании теста. До окончания теста студент может еще раз просмотреть все свои ответы на задания и при необходимости внести коррективы. 
При прохождении тестирования пользоваться конспектами лекций, учебниками не разрешено. 
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1. Паспорт 
фонда оценочных средств
                                              
1.1.  Компетенции, формируемые в процессе изучения дисциплины

	Индекс

	Формулировка компетенции


	ПК-10
	способность составлять прогноз основных социально-экономических показателей деятельности предприятия, отрасли, региона и экономики в целом



1.2. Сведения об иных дисциплинах (преподаваемых, в том числе, на других кафедрах) участвующих в формировании данных компетенций

1.2.1. Компетенция ПК-10 формируется в процессе изучения дисциплин (прохождения практик): Внешнеэкономическая деятельность компаний;
Учебная практика, практика по получению первичных профессиональных умений и навыков.

	
1.3. Этапы формирования и программа оценивания контролируемой компетенции

	№ 
	Код контролируемой компетенции (или ее части)
	Контролируемые модули, разделы (темы) дисциплины*
	Наименование 
оценочного средства** 

	

1
	ПК-10
	Тема 1. История правового регулирования внешнеэкономических операций
	Опрос, тесты 
Практические и аналитические задания



	
	
	Тема 2. Договор международной купли-продажи товаров (внешнеторговый контракт)
	

	
	
	Тема 3.  Условия внешнеторгового контракта: обязательства продавца
	

	
	
	Тема 4. Условия внешнеторгового контракта: обязательства покупателя
	

	
	
	Тема 5. Договоры в сфере международного торгового посредничества
	

	
	
	Тема 6. Договоры встречных операций в международной торговле
	

	
	
	Тема 7. Договоры в сфере международной торговли результатами интеллектуальной деятельности
	

	
	
	Тема 8. Договоры на выполнение работ и оказание услуг в сфере международной торговли 
	

	
	
	Тема 9. Договор международного лизинга 
	

	
	
	Тема 10. Порядок урегулирования споров по международным контрактам
	



* Наименование темы  (раздела) или тем (разделов) берется из рабочей программы дисциплины.
** В графу наименование оценочного средства в обязательном порядке входит способ оценки компетенции (части контролируемой компетенции) (устно, письменно, компьютерные технологий , деловые игры, кейсы, портфолио и др.).

Процедура оценивания

1. Процедура оценивания результатов освоения программы дисциплины включает в себя оценку уровня сформированности …. компетенций студента при осуществлении текущего контроля и проведении промежуточной аттестации.
2. Уровень сформированности компетенции (одной или нескольких) определяется по качеству выполненной студентом работы и отражается в следующих формулировках: высокий, хороший, достаточный, недостаточный.
3. При выполнении студентами заданий текущего контроля и промежуточной аттестации оценивается уровень обученности «знать», «уметь», «владеть» в соответствии с запланированными результатами обучения и содержанием рабочей программы дисциплины: 
· профессиональные знания студента могут проверяться при ответе на теоретические вопросы, выполнении тестовых заданий, практических работ,
· степень владения профессиональными умениями – при решении ситуационных задач, выполнении практических работ и других заданий.
4. Результаты выполнения заданий фиксируются в баллах в соответствии с показателями и критериями оценивания компетенций. Общее количество баллов складывается из:
· сумма баллов за выполнение практических заданий на выявление уровня обученности «уметь», 
· сумма баллов за выполнение практических заданий на выявление уровня обученности «владеть», 
· сумма баллов за ответы на дополнительные вопросы.
5. По итогам текущего контроля и промежуточной аттестации в соответствии с показателями и критериями оценивания компетенций определяется уровень сформированности компетенций студента и выставляется оценка по шкале оценивания.
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1.4. Показатели и критерии оценивания компетенций,  шкала оценивания

	Компетенции
	Показатели оценивания
	Критерии оценивания компетенций

	
	
	Высокий
(верно и в полном объеме)
5 б.
	Средний
(с незначительным и замечаниями)
4 б.
	Низкий
(на базовом уровне, с ошибками)
3 б.
	Недостаточный
(содержит большое количество ошибок/ответ не дан) – 2 б.
	Итого:

	ПК-10

	Знает: 
· способы определения права, применимого к международным контрактам;
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ ответ не дан
	2-5

	
	· международные обычаи, регулирующие внешнеторговый контракт
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ ответ не дан
	

	ПК-10

	Умеет:
- анализировать тексты источников международного права материалов судебной практики, практики международных коммерческих судов, включая Международный коммерческий арбитражный суд при ТПП РФ, третейские суды, процедуру медиации;
	Умеет верно и в полном объеме
	Умеет с незначительным и замечаниями
	Умеет на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	- воспринимать и документировать информацию на иностранных языках
	Умеет верно и в полном объеме
	Умеет с незначительным и замечаниями
	Умеет на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	

	ПК-10

	Владеет практическими навыками 
- анализа актуальных тенденций, новейших изменений нормативно-правовой базы в области правового регулирования международных контрактов;
	Владеет навыками верно и в полном объеме
	Владеет навыками с незначительным и замечаниями
	Владеет навыками на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	- устного и письменного изложения свои выводов по содержанию внешнеторгового контракта, относительно рисков, связанных с условиями контракта, оптимизации данных условий, соблюдения баланса интересов;
	Владеет навыками верно и в полном объеме
	Владеет навыками с незначительным и замечаниями
	Владеет навыками на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	

	
	- правового сравнительного, комплексного и ситуационного анализа
	Владеет навыками верно и в полном объеме
	Владеет навыками с незначительным и замечаниями
	Владеет навыками на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	

	
	ВСЕГО:
	6-15



Шкала оценивания:*
для проведения зачета 
	Оценка
	Баллы
	Уровень сформированности компетенции

	отлично
	13-15
	высокий

	хорошо
	10-12
	хороший

	удовлетворительно
	7-9
	достаточный

	неудовлетворительно
	6 и менее
	недостаточный



1. [bookmark: _Toc348433362]Типовые контрольные задания для оценки результатов обучения по дисциплине и иные материалы для подготовки к промежуточной аттестации 

1.1. Материалы для подготовки к промежуточной аттестации
по дисциплине Международные контракты во внешнеэкономической деятельности

Вопросы к зачету:
1. Понятие внешнеторгового контракта. Его особенности как гражданско-правового договора. 
2. Право, применимое к внешнеторговому контракту.
3. Международные торговые обычаи. 
4. Унификационные акты по вопросам регулирования внешнеторговых сделок.
5. Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. Общая характеристика.
6. Общие условия поставок. ОУП СНГ.
7. Принципы международных коммерческих контрактов.
8. ИНКОТЕРМС: цели, порядок применения, общая характеристика.
9. Нормы российского законодательства по вопросам внешнеторговых контрактов.
10. Способы заключения внешнеторговых контрактов.
11. Заключение контрактов в процессе переговоров. Типовые проформы.
12. Заключение контрактов путем обмена письменными сообщениями.
13. Оферта в международной торговле. Приглашение делать оферты.
14. Акцепт. Способы акцептования оферты.
15. Автономия воли при определении условий контракта Пределы автономии воли.
16. Понятие и последствия существенного нарушения договора. 
17. Толкование внешнеторгового контракта, действий и заявлений сторон.
18. Сфера применения Венской конвенции 1980 г. Порядок применения.
19. Понятие внешнеторговой поставки.
20. Определение количества товара во внешнеторговом контракте.
21. Определение качества товара во внешнеторговом контракте.
22. Проверка качества товара. Гарантия качества.
23. Отсутствие в контракте требований к качеству товара. Обязательства продавца.
24. Определение сроков и даты поставки товара.
25. Тара, упаковка и маркировка.
26. Техническая и товарная документация.
27. Способы идентификации товара.
28. Способы защиты покупателя при нарушении внешнеторгового контракта продавцом.
29. Определение цены на товар. Общая сумма контракта.
30. Способы осуществления платежа.
31. Возмещение убытков.
32. Обязательство покупателя принять поставку.
33. Ответственность за нарушение внешнеторгового контракта.
34. Освобождение от ответственности.
35. Изменение условий внешнеторгового контракта и внесение дополнений.
36. Расторжение контракта: основания, последствия. Приостановление исполнения.
37. Оговорки к Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров. 
38. Арбитражное соглашение. Арбитражная оговорка во внешнеторговом контракте.
39. Альтернативные методы урегулирования внешнеторговых споров 
40. Исковая давность в международной купле – продаже.
41. Контракты во встречной торговле.
42. Представительство в международной торговле. Общая характеристика.
43. Виды торговых представителей. 
44. Виды принципалов.
45. Виды права на продажу.
46. Дистрибьюторские соглашения. 
47. Договор комиссии международной купле – продаже. 
48. Консигнация.
49. Право, применимое к соглашениям о посредничестве.
50. Международно-правовое регулирование торгового представительства.
Типовые контрольные задания:
Задача 1. Предприятие в Казани закупило партию компьютеров в Корее с базисом поставки СIF-Москва. Каковы обязательства сторон по исполнению контракта в соответствии с этим базисом? В чем ошибка предприятия с точки зрения:
· неадекватности применения базиса;
· излишних затрат на транспортировку;
· дополнительных валютных затрат, возникших при исполнении этого контракта?
Какой правильный базис поставки, с вашей точки зрения, должен быть применен?
Задача 2. Предприятие в Воронеже продало 35т проволоки немецкому предприятию, расположенному примерно в 150 км от г. Гамбурга, с обязательством доставить все проданное количество автотранспортом до места назначения.
Укажите, в чем ошибка воронежского предприятия с точки зрения организации поставки товара? Ответьте:
· какой, на ваш взгляд, должен быть базис поставки в данном случае?
· какой маршрут транспортировки вы бы избрали?
· какой вид(ы) транспорта использовали?
Задача 3. Предприятие в Москве продало небольшую партию женских велосипедов в США с условием доставки авиатранспортом в Нью-Йорк на базе поставки «свободно у перевозчика в аэропорту Шереметьево», оплатив авиаперевозчику стоимость транспортировки от Шереметьево до аэропорта в Нью-Йорке.Каковы обязанности предприятия по осуществлению данной поставки? В чем ошибочность его действий?
Задача 4. Российский продавец должен был поставить товар из Санкт-Петербурга в Роттердам на условиях CIFв течение 6 месяцев с даты открытия аккредитива. В ответ на просьбу продавца об открытии аккредитива покупатель заявил об отказе от контракта, так как он больше не нуждается в товаре. Российский продавец потребовал от покупателя возмещения расходов по транспортировке товара в порт отгрузки, хранению его в порту отгрузки и убытков в виде упущенной выгоды.На возмещение каких издержек продавец в действительности имеет право и на основании чего?
Задача 5. Российское предприятие поставляет автомобили из Ульяновска с порт Триполи на судах типа ролл-он/ролл-офф на базисном условии поставки FOB-Новороссийск.В чем ошибочность выбора базиса поставки с учетом специфики транспортировки товара?
Задача 6. При поставке одновременно 50 тыс. т руды из порта Мармагоа (Индия) в порт Осала (Япония) используется базисное условие контракта CIF без выгрузки. Каковы особенности транспортных условий контракта в данном случае?
Задача 7. Заключен контракт на поставку партии электроприборов из Лондона в Москву на базисе поставки «CPT склад получателя».Каким видом транспорта может осуществляться доставка груза по этому контракту? Какими критериями вы руководствовались при принятии решения?Когда риск случайной гибели или повреждения товара перейдет с продавца на покупателя?
Задача 8. Производственное предприятие из России поставляет металлические трубы из порта Новороссийск в порт Солоники (Греция). Базисное условие поставки определено как «ФОБ с укладкой, Новороссийск».В чем особенность распределения рисков и расходов по транспортным операциям между продавцом и покупателем?Как должны быть сформулированы транспортные условия контракта?Должны ли транспортные условия контракта быть скоординированы с положениями договора перевозки от п. Новороссийск до п. Солоники. Если да, то по каким пунктам?

Образцы тестовых заданий для проведения текущего контроля и промежуточной аттестации по итогам освоения дисциплины, а также для контроля самостоятельной работы: 

1. Внешнеторговый контракт - это институт 
А национального права
Б международного частного права 
В международного права
2. Внешнеторговые контракты заключаются: 
А. между государствами
Б. между государствами и международными организациями
В. между физическими и юридическими лицами 
3. Внешнеторговый контракт – это: 
А. гражданско-правовой договор 
Б. международный договор 
В. административный договор 
4. Право, применимое к внешнеторговому контракту - это
А автономная правовая система 
Б национальное законодательство страны суда 
В право, установленное методом международного частного права 
5. Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи вступила в силу в: 
А 1988 году
Б 2000 году
В 1980 году
6. Конвенция ООН о договорах международной купли продажи вступила в силу для СССР в:
А 1985 году 
Б 1991 году 
В) 1997 году 
7. Последняя редакция ИНКОТРМС имела место в: 
А 1990 году 
Б 2000 году 
В 2010 году 
8. Коммерческое предприятие в понимании Венской конвенции 1980 г. – это :
А) коммерческая организация 
Б) юридическое лицо 
В) любой субъект внешнеторговой деятельности 
9. Стороны внешнеторгового контракта по собственному волеизъявлению 
А не могут отказаться от применения Венской конвенции 
Б могут полностью отказаться от применения Венской конвенции 
В могут отказаться только частично 
10. Венская конвенция не применяется к договорам купли продажи 
А судов воздушного транспорта 
Б сельскохозяйственных товаров 
В автотранспортных средств 
11. Какое из данных понятий использовано в Венской конвенции: 
А) юридическое лицо 
Б) физическое лицо 
В) разумное лицо 
12. Какой факт в соответствии с Венской конвенцией может доказываться свидетельскими показаниями: 
А) поставка товара 
Б) оплата товара 
В) заключение договора 13. Какое из данных понятий имеет ключевое значение для толкования внешнеторгового контакта: 
А) платежеспособность сторон 
Б) намерения сторон 
В) потребности сторон 
14. Признает ли Венская конвенция публичную оферту:
А) признает 
Б) не признает 
В) признает с определенным условием 
15. При каком условии оферту можно отменить: 
А) если она не вступила в силу 
Б) в течение 10 дней после отправления 
В) в случае банкротства оферента 
16. В какой момент акцепт вступает в силу: 
А) в момент отправления 
Б) в момент получения оферентом 
В) по истечении 10 дней после отправления
17. Что в Венской конвенции определяется как существенное: 
А) условие договора 
Б) исполнение договора 
В) нарушение договора 
18. Как относится Венская конвенция к исполнению в натуре: 
А) предусматривает данное требование 
Б) не поддерживает данное требование 
В) производит отсылку к закону страны суда 
19. Положение об идентификации товара в Венской конвенции является : 
А) императивным 
Б) диспозитивным 
В) вообще отсутствует 
20. Разработчиком Венской конвенции является: 
А) Европейская экономическая комиссия
Б) ЮНСИТРАЛ
В) ВТО 
21. Досрочная поставка в соответствии с Венской конвенцией: 
А) приветствуется 
Б) не регулируется 
В) не допускается, если не согласована между сторонами 
22. Если в договоре не определен срок поставки, товар должен быть поставлен: 
А) в разумный срок 
Б) в течение 30 дней после заключения договора 
В) до 1 января следующего года 
23. Продавец по Венской конвенции несет ответственность за любое несоответствие товара: 
А) которое обнаруживается в течение 1 года после поставки 
Б) которое существует в момент перехода риска на покупателя 
В) которое выявляется в начале использования товара 
24. Если качество товара в контракте не определено, продавец: 
А) не несет обязательств по качеству 
Б) обязан поставить товар высшего качества 
В) обязан поставить товар пригодный для обычного использования 
25. Покупатель утрачивает право ссылаться на несоответствие товара, если он не известит о нем продавца в пределах: 
А) 1 года 
Б) 2-х лет 
В) 3-х лет 
26. В случае несоответствия товара описанию в контракте покупатель может потребовать его замены: 
А) в любом случае 
Б) в зависимости от вида товара 
В) только в случае, если имеет место существенное нарушение договора 
27. Допускает ли Венская конвенция совмещение требования возмещения убытков с другими средствами правовой защиты ?
А) допускает
Б) не допускает 
В) допускает с оговоркой 
28. Что понимается в Венской конвенции под убытками? 
А) только фактический ущерб 
Б) фактический ущерб и упущенную выгоду 
В) фактический ущерб, упущенную выгоду и моральный вред 
29. Если товар не соответствует договору, то на основе Венской конвенции покупатель: 
А) может снизить цену на товар 
Б) может вступить в переговоры о снижении цены 
В) может потребовать только возмещения убытков, вызванных несоответствием товара 
30. Является ли условие о цене обязательным ? 
А) является 
Б) не является 
В) не является только для постоянных партнеров 
31. Какое из данных обстоятельств признается Венской конвенцией основанием для расторжения договора: 
А) любое нарушение договора 
Б) существенное нарушение договора 
В) конкретное нарушение, указанное в Конвенции 
32. Ссылка во внешнеторговом контракте на ИНКОТЕРМС по вопросу базиса поставки является: 
А) обязательной 
Б) обязательной для сторон из государств-участников Венской конвенции 
В) не обязательной 
33. Распределение обязанностей сторон по избранному базису поставки: 
А) не подлежит изменению 
Б) может быть изменено по соглашению между сторонами 
В) может быть изменено, если это допускается применимым к контракту правом 
34. По вопросу освобождения от ответственности Венская конвенция: 
А) содержит перечень форс-мажорных обстоятельств 
Б) определяет условия освобождения от ответственности 
В) отсылает к закону страны суда 
35. Какая из данных операций является посреднической: 
А) обратные закупки 
Б) операция с давальческим сырьем 
В) агентирование 
36. Какое право на продажу предоставляет наибольшую свободу действий для экспортера: 
А) неисключительное 
Б) исключительное 
В) право первой руки 
37. Для какого из посредников прибыль обусловлена оптовой скидкой: 
А) для комиссионера 
Б) для консигнатора 
В) для дистрибьютора 
38. Какое обязательство агента предусмотрено оговоркой делькредере: 
А) выступать от имени принципала 
Б) отвечать по обязательствам принципала 
В) отвечать перед принципалом по обязательствам третьих лиц 
39. Какой из посредников приобретает товар в собственность: 
А) дистрибьютор 
Б) комиссионер 
В) консигнатор 
40. Какой из данных терминов применяется в международных документах о посредничестве: 
А) стокхолдер 
Б) дилер 
В) агент 
41. Какой из посредников всегда вступает во владение товаром: 
А) поверенный
Б) консигнатор 
В) комиссионер 
42. Какое из условий характеризует комиссионера: 
А) заключает договор с третьим лицом от своего имени 
Б) отвечает по обязательствам третьих лиц 
В) вступает во владение товаром 
43. Что представляет собой индент: 
А) особую посредническую операцию 
Б) разновидность права на продажу 
В) разновидность комиссионного поручения
44. Какой из данных признаков является квалифицирующим для внешнеторгового контракта: 
А) пересечение товаром границы государства 
Б) коммерческий характер сделки 
В) нахождение коммерческих предприятий сторон в разных государствах 
45. Какое право применяется к внешнеторговому контракту в соответствии с ГК РФ : 
А) право страны оферента 
Б) право страны акцептанта 
В) право страны продавца 
46. Форма внешнеторгового контракта для российских лиц определяется: 
А) российским правом 
Б) правом места совершения сделки 
В) Венской конвенцией о договорах международной купли-продажи товаров 
47. Венская конвенция действует для РФ: 
А) в полном объеме 
Б) за исключением условий, по которым сделана оговорка 
В) по вопросам, не урегулированным законодательством РФ 
48. Применение Венской конвенции:
А) полностью исключает применение национального права 
Б) не исключает применение национального права субсидиарно 
В) является субсидиарным по отношению к национальному праву 
49. Венская конвенция:
А) не исключает применения обычая 
Б) не допускает применения обычая 
В) не содержит каких-либо положений по данному вопросу 
50. Какого из данных вопросов не касается Венская конвенция:
А) поставки товара партиями 
Б) течения срока для акцепта 
В) действительности договора 

Литература для подготовки к зачету:
1.Покровская В. В. Внешнеэкономическая деятельность : учебник для бакалавриата и магистратуры / В. В. Покровская . - 2-е изд., перераб. и доп . - М. : ЮРАЙТ , 2014. - 731 с. 
2. Финансово-правовое регулирование внешнеэкономической деятельности [Электронный ресурс]: учебник для магистратуры / Н. М. Артемов, С. О. Шохин, А. А. Ситник ; отв. ред. Е. Ю. Грачева. — 4-е изд., перераб. и доп. — Москва: Проспект, 2015. — 368 с. - Режим доступа: https://www.book.ru/book/917428. - ЭБС "BOOK.ru".".



Промежуточная аттестация
1. Тестовые задания 
для проведения зачета/экзамена по дисциплине

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ 
ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 
ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

Промежуточная аттестация

Направление подготовки (специальность)38.04.01 «Экономика»
Магистерская программа: Внешнеэкономическая деятельность компаний
Дисциплина Международные контракты во внешнеэкономической деятельности

Тестовые задания для проверки уровня обученности ЗНАТЬ:
1. Понятие внешнеторгового контракта. Его особенности как гражданско-правового договора. 
2. Право, применимое к внешнеторговому контракту.
3. Международные торговые обычаи. 
4. Унификационные акты по вопросам регулирования внешнеторговых сделок.
5. Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. Общая характеристика.
6. Общие условия поставок. ОУП СНГ.
7. Принципы международных коммерческих контрактов.
8. ИНКОТЕРМС: цели, порядок применения, общая характеристика.
9. Нормы российского законодательства по вопросам внешнеторговых контрактов.
10. Способы заключения внешнеторговых контрактов.
11. Заключение контрактов в процессе переговоров. Типовые проформы.
12. Заключение контрактов путем обмена письменными сообщениями.
13. Оферта в международной торговле. Приглашение делать оферты.
14. Акцепт. Способы акцептования оферты.
15. Автономия воли при определении условий контракта Пределы автономии воли.
16. Понятие и последствия существенного нарушения договора. 
17. Толкование внешнеторгового контракта, действий и заявлений сторон.
18. Сфера применения Венской конвенции 1980 г. Порядок применения.
19. Понятие внешнеторговой поставки.
20. Определение количества товара во внешнеторговом контракте.
21. Определение качества товара во внешнеторговом контракте.
22. Проверка качества товара. Гарантия качества.
23. Отсутствие в контракте требований к качеству товара. Обязательства продавца.
24. Определение сроков и даты поставки товара.
25. Тара, упаковка и маркировка.
26. Техническая и товарная документация.
27. Способы идентификации товара.
28. Способы защиты покупателя при нарушении внешнеторгового контракта продавцом.
29. Определение цены на товар. Общая сумма контракта.
30. Способы осуществления платежа.
31. Возмещение убытков.
32. Обязательство покупателя принять поставку.
33. Ответственность за нарушение внешнеторгового контракта.
34. Освобождение от ответственности.
35. Изменение условий внешнеторгового контракта и внесение дополнений.

Тестовые задания для проверки уровня обученности УМЕТЬ, ВЛАДЕТЬ:
ВАРИАНТ №1

1. Определение количества товара во внешнеторговом контракте
2. Принципы международных коммерческих контрактов
Задача. Предприятие в Воронеже продало 35т проволоки немецкому предприятию, расположенному примерно в 150 км от г. Гамбурга, с обязательством доставить все проданное количество автотранспортом до места назначения.
Укажите, в чем ошибка воронежского предприятия с точки зрения организации поставки товара? Ответьте:
· какой, на ваш взгляд, должен быть базис поставки в данном случае?
· какой маршрут транспортировки вы бы избрали?
· какой вид(ы) транспорта использовали?

ВАРИАНТ №2
1. Определение сроков и даты поставки товара 
2. ИНКОТЕРМС: цели, порядок применения, общая характеристика
Задача. Предприятие в Москве продало небольшую партию женских велосипедов в США с условием доставки авиатранспортом в Нью-Йорк на базе поставки «свободно у перевозчика в аэропорту Шереметьево», оплатив авиаперевозчику стоимость транспортировки от Шереметьево до аэропорта в Нью-Йорке.
Каковы обязанности предприятия по осуществлению данной поставки? 
В чем ошибочность его действий?

ВАРИАНТ №3
1. Определение качества товара во внешнеторговом контракте 
2. Изменение условий внешнеторгового контракта и внесение дополнений
Задача. Заключен контракт на поставку партии электроприборов из Лондона в Москву на базисе поставки «CPT-склад получателя».  
Каким видом транспорта может осуществляться доставка груза по этому контракту? 
Какими критериями вы руководствовались при принятии решения?
Когда риск случайной гибели или повреждения товара перейдет с продавца на покупателя?

2.3. Критерии оценки  для проведения зачета по дисциплине

«Зачтено» - правильные ответы на поставленные вопросы. Ответы увязаны с практической реальностью современных торговых политик государств.
«Не зачтено» - ответы на вопросы схематичные, неполные, отсутствует система знаний по дисциплине. Неточности в ответах на все поставленные вопросы. 


2.4. Методические материалы, определяющие процедуру оценивания по дисциплине
	Общая процедура оценивания определена Положением о фондах оценочных средств.
1. Процедура оценивания результатов освоения программы дисциплины включает в себя оценку уровня сформированности общекультурных и профессиональных компетенций студента, уровней обученности: «знать», «уметь», «владеть».
2. При сдаче зачета: 
· профессиональные знания студента могут проверяться при ответе на теоретические вопросы, при выполнении тестовых заданий, практических работ;
· степень владения профессиональными умениями, уровень сформированности компетенций (элементов компетенций) – при решении ситуационных задач, выполнении практических работ и других заданий.
3. Результаты промежуточной аттестации фиксируются в баллах. Общее количество баллов складывается из следующего:
· до 60% от общей оценки за выполнение практических заданий, 
· до 30%  оценки за ответы на теоретические вопросы,
· до 10% оценки за ответы на дополнительные вопросы.
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1. Материалы для текущего контроля

Оформление задания для кейс-задачи

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ
ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 
ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

Кейс-задача № 1
по дисциплине Международные контракты во внешнеэкономической деятельности
по теме 2 «Договор международной купли-продажи товаров (внешнеторговый контракт)»

Задание. У российского предприятия имеется  потребность в импортном сырье. В его адрес поступили оферты от двух экспортеров. Необходимо выбрать оптимального контрагента для внешнеторговой сделки. При оценке условий контрактов следует пользоваться следующей шкалой оценок: " 5 " означает "отлично", "4" - "хорошо", "3" - "удовлетворительно", "2" - "мало приемлемо", "1" - "неприемлемо".

	
Критерии
	Контрагенты

	
	1
	2

	
	Содержание критерия
	Оценка
	Содержание критерия
	Оценка

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Предмет контракта
Ассортимент






  Количество






 Качество 
	Экспортер обязуется поставить продукцию в соответствии с заказом. Предусмотрено согласование ассортимента перед каждой отгрузкой очередной партии продукции

Количество товара определено в заказе. Предусмотрено согласование количества перед каждой отгрузкой очередной партии продукции

Продукция изготавливается по действующей в стране-экспортере нормативно-технической документации
	
	Экспортер обязуется поставить продукцию в соответствии со спецификацией





Количество товара определено в спецификации по каждому наименованию



Качество должно соответствовать требованиям ГОСТ страны-импортера
	

	2. Цена товара

	Цены на день отгрузки
	
	Цена определена на момент заключения контракта и подлежит изменению с изменением ценообразующих факторов в стране-экспортере. Измененная цена согласовывается с Импортером, при неполучении согласия Импортера по измененной цене в 10-дневный срок контракт считается расторгнутым, поставка продукции прекращается
	

	3. Базисное условие 
     поставки
	EXW
	
	EXW
	

	4. Форма 
    расчета
	Предоплата 100 % на основании счета-фактуры, выставленной Экспортером, после согласования заказа с Импортером. Оплата счета-фактуры в течение 5 дней после ее получения
	
	Расчеты за подлежащую поставке продукцию производятся в порядке инкассо платежным требованием
	

	4. Валюта
     цены и 
     платежа
	Российский рубль
	
	Российский рубль
	

	5. Сроки 
     поставки
	Поставка будет осуществляться равномерно по кварталам
	
	Поставка будет осуществляться равномерно по кварталам
	

	6. Транспортные 
      условия
	Поставка осуществляется железнодорожным транспортом. Отгрузка производится после получения телеграммы со станции назначения о том, что Импортер является клиентом станции назначения
	
	Поставка осуществляется железнодорожным транспортом
	

	8. Упаковка и                маркировка
	-
	
	Продукция должна быть упакована в тару, обеспечивающую ее сохранность при транспортировке и хранении
	

	9.Порядок   сдачи-приемки
	Приемка товара будет производиться в порядке, установленном Инструкцией "О порядке приемки импортных товаров"
	
	При выявлении недостачи или несоответствия качества Импортер обязан уведомить Экспортера телеграммой
	

	10.Форс-                                 мажор
	Стороны освобождаются от ответственности за неисполнение обязательств, если это неисполнение явилось следствием обстоятельств непреодолимой силы
	
	Стороны освобождаются от полного или частичного исполнения обязательств по контракту в случае наступления форс-мажорных обстоятельств. При их наступлении сроки выполнения обязательств отодвигаются не более чем на 3 месяца, после чего стороны решают вопрос о действии договора
	

	11.Страхо-
вание
	-
	
	-
	

	12.Штрафные   санкции
	Претензии по вопросам качества и количества предъявляются Импортером Экспортеру в течение 20 дней с момента получения продукции. Претензии, предъявленные с нарушением указанного срока, Экспортером не рассматриваются. Экспортер обязан рассмотреть претензию в течение 20 дней с момента ее получения
	
	За недопоставку или просрочку поставки в установленный контрактом срок Экспортер оплачивает Импортеру неустойку в размере 10 % стоимости недопоставленного товара. За уклонение от оплаты Импортер платит пеню в размере 1 % за каждый день просрочки
	

	13. Порядок рассмотрения споров
	Любой спор, за исключением преддоговорного, если стороны не придут к соглашению, подлежит рассмотрению в Арбитражном суде страны-экспортера
	
	Споры, возникшие при заключении, изменении условий контракта и его расторжении, рассматриваются Арбитражным судом страны-импортера
	

	Средний балл
	
	
	
	



Выбрать оптимального партнера для заключения внешнеторговой сделки.

Пояснения к заданию: выполнение кейс-задачи предполагает изучение Конвенции ООН «О договорах международной купли-продажи товаров», лекционного материала
Краткие рекомендации к выполнению: Изучив предложения партнеров по предстоящей сделке оценить каждое условие контракта, рассчитать средний балл по каждому партнеру и выбрать оптимальный вариант заключения сделки
Требования к оформлению: оформить вышеприведенный документ.

	Критерии оценки:
- оценка «зачтено» выставляется студенту, если  студент правильно оформил документ, мотивированно изложив значение каждой оценки;
- оценка «не зачтено» выставляется при неправильном оформлении документа, студент автоматически проставил оценки, не может объяснить причины такой оценки.



































АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ
ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 
ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

ЧЕБОКСАРСКИЙ КООПЕРАТИВНЫЙ ИНСТИТУТ (ФИЛИАЛ)

Деловая (ролевая) игра

по дисциплине  Международные контракты во внешнеэкономической деятельности

по теме 9 «Договор международного лизинга»

Тема деловой игры: Лизинговые операции в международном бизнесе

Целью деловой игры является получение слушателями навыков организации лизинговых операций в международном бизнесе в современных экономических условиях.
Задачи игры: ознакомление с интересами лизингодателя и лизингополучателя, расчетами сроков лизинга, стоимости лизинга, рассмотрение рисков лизинговых сделок, особенностей их страхования, рассмотрение содержания договора лизинга и диапазона возможных условий его подписания.
В процессе конверсии прекратил свое существование НИИ «Электрон». На его базе бывшими работниками НИИ было создано ЗАО «ЭЛЕКТРОН», занимающееся сборкой бытовой электронной аппаратуры и иногда выпускающее по государственному заказу спутники связи.
В начале января 2015 года бессменный директор ЗАО «Электрон» собрал в своем кабинете начальников отделов и сообщил новость, ставящую под сомнение само существование предприятия – государственного заказа на 2015 год (а скорее всего и в дальнейшем) не будет. Это означало, что предприятие имеющее в своей собственности здание бывшего НИИ (рыночной стоимостью 5 000 000 у.е), и нулевой баланс прибылей и убытков с 2015 года лишалось основного источника доходов, а 100 высококвалифицированных рабочих могли остаться без работы. 
Однако это не стало неожиданностью для начальника экономического отдела. Вместо возможного сокращения штата, сдачи в аренду освободившихся производственных площадей им было предложено несколько неожиданное стратегическое решение – выход на рынок комплектующих для персональных компьютеров. Все прогнозы говорили о бурном росте этого рынка по крайней мере в течении ближайших 5 лет. Первоначальный потенциальный спрос был оценен в 100 000 шт. в год при цене 100 у.е. за штуку (при затратах 40 у.е). Однако комплект оборудования для производства стоит 2500000 у.е. Получение кредита на покупку оборудования было отвергнуто (к этому вопросу стоит вернуться в конце игры), но начальник отдела НИОКР предложил обратиться в компанию «Дрезден-лизинг», предлагающую аналогичное оборудование с установкой и наладкой за те же 2500000у.е. Относительно молодая компания «Дрезден-лизинг» имела репутацию надежного партнера, строго выполняющего условия договора, имеющего индивидуальный подход к каждой сделке и цены не превышающие среднерыночные. 
Казалось, что решение найдено, но директора ЗАО «Электрон» очень интересовали следующие вопросы:
1. Каков будет срок лизингового договора?
2. Каковы будут услуги, предоставляемые по лизингу?
3. Чем рискует предприятие, заключая лизинговый договор?
4. Кто будет оплачивать страхование объекта?
5. Какова будет стоимость лизинга и будет ли она приемлема для предприятия?
6. Удастся ли избежать авансового платежа?
7. Возможен ли генеральный лизинг?
Но еще больше его беспокоили вопросы, которые неизбежно возникнут у сотрудников «Дрезден-лизинг»:
1.Как гарантировать выполнение условий сделки?
2.А не использовать ли нам ускоренную амортизацию?
3.Будет ли это финансовый лизинг или оперативный?
4.Кто будет оплачивать страхование объекта?
5.Какую стоимость лизинга определить для данного предприятия?
6.Будет ли выгоден компенсационный лизинг?
7.Как бы получить авансовый платеж?
Когда стороны обменялись интересующей информацией, возникли дополнительные вопросы, требующие прямых переговоров:
1.Чем готовы пожертвовать и что готовы предложить друг другу стороны?
2.Использовать определенную или неопределенную лизинговую плату?
3.Страхование объекта составит 10% от суммы договора с выплатой по частям в течении срока действия договора. Как это отразится на договоре?

В результате договор лизинга был подписан (возможные варианты условий подписания договора и предлагается определить студентам). Поставленная цель успешно реализуется, открываются потенциальные возможности расширения производства. 

Критерии оценки: 
	- оценка «зачтено» выставляется студенту, умеющему на основе описания экономических процессов и явлений строить стандартные теоретические и эконометрические модели, анализировать и содержательно интерпретировать полученные результаты;
- оценка «не зачтено» выставляется студенту, получившему в командном зачете минимальное количество баллов.
АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ
ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 
ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ»

Вопросы для собеседования
по дисциплине Международные контракты во внешнеэкономической деятельности

1. Условия применения Конвенции ООН о договорах международной купли продажи к внешнеторговым контрактам. 
2. Общие условия поставок СНГ: общая характеристика. 
3. Понятие договора международной купли-продажи. 
4. Стороны внешнеторгового контракта.
5. Понятие коммерческого предприятия.
6. Форма внешнеторгового контракта. 
7. Квалификация понятия «письменная форма».
8. Порядок подписания внешнеторгового контракта.
9. Автономия воли сторон внешнеторгового контракта. 
10. Применимое право: обязательственный статут. 
11. Понятие разумного лица. 
12. Вопросы внешнеторгового контракта, не урегулированные Венской конвенцией 1980 г.
13. Ограничение действия Венской конвенции 1980 г. по предмету контракта. 
14. Роль намерений сторон внешнеторгового контракта.
15. Признаки внешнеторговой оферты.
16. Отзыв и отмена оферты.
17. Понятие акцепта. 
18. Понятие существенного нарушения договора. 
19. Требование об исполнении в натуре применительно к обязательствам по внешнеторговому контракту. 
20. Вступление внешнеторгового контракта в силу и его прекращение. 

Критерии оценки:

«Зачтено» - правильные ответы на поставленные вопросы. Ответы увязаны с практической реальностью современного оформления международных сделок.
«Не зачтено» - ответы на вопросы схематичные, неполные, отсутствует система знаний по дисциплине. Неточности в ответах на все поставленные вопросы. 



АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ
ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 
ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ»

Темы рефератов 
по дисциплине Международные контракты во внешнеэкономической деятельности
1. Международная торговля в древнем мире. 
2. Lex mecatoria – торговое право средневековья. 
3. Международная торговля как предпосылка к зарождению международного частного права. 
4. Вопросы международной торговли в международном частном праве. 
5. Акты универсальной унификации норм, регулирующих внешнеторговые контракты. 
6. Кодекс Бустаманте как источник торгового права. 
7. Унификация торговых норм в рамках ОУП СЭВ. 
8. Способы разрешения коллизий в области правового регулирования внешнеторговых контрактов. 
9. Принципы международных коммерческих договоров. 
10. ИНКОТЕРМС: общая характеристика. 
11. Унифицированные правила и обычаи для документарных аккредитивов.
12. Унифицированные правила по инкассо.
13. Единообразный торговый кодекс США: общая характеристика. 
14. Международный торговый обычай. 
15. Деятельность международной торговой палаты по унификации торгового права. 
16. Гаагские конвенции по вопросам купли-продажи. 
17. Кодификация торгового права в рамках ЮНСИТРАЛ. 
18. Унификационная деятельность УНИДРУА. 
19. Понятие и виды встречной торговли.
20. Правовое регулирования международных бартерных контрактов. 
21. Правовое регулирование торговли в ЕС.
22. Понятие международного торгового посредничества. 
23. Посреднические операции в истории международной торговли.
24. Контракты, заключаемые на международных товарных биржах.
25. Преимущества и недостатки использования посредников в международной торговле.
26. Конвенция о представительстве в международной купле-продаже товаров 1983 г.: общая характеристика. 
27. Конвенция о праве, применимом к агентствам 1978 г.: общая характеристика.
28. Рекомендательные документы Международной торговой палаты по агентским соглашениям.
29. Правовая регламентация агентского договора в ЕС.
30. Понятие и виды торговых агентов. 
31. Институт поручения в международной торговле.
32. Комиссия и консигнация как виды посреднических операции. 

Краткие рекомендации к выполнению – рефераты, доклады и сообщения готовятся студентами по мере изучения тем программы курса.
Требования к содержанию – реферат должен отражать основные проблемы по данной теме, концепции решения задачи, свои выкладки и предложения.
Требования к оформлению – на стандартном листе формата А4, с титульным листом, содержанием работы, введением, заключением, списком литературы.

Критерии оценки: 
- оценка «зачтено» выставляется студенту, если  он выполнил все требования по содержанию и оформлению, выступил с докладом и ответил на заданные вопросы;
- оценка «не зачтено», если реферат или доклад написаны небрежно, не отражают сути проблемы, на вопросы студент отвечал  слабо.
























Материалы для проведения текущей аттестации

Текущая аттестация 1
АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ
ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 
ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 
ЧЕБОКСАРСКИЙ КООПЕРАТИВНЫЙ ИНСТИТУТ (ФИЛИАЛ)

Комплект заданий для проведения 
текущей аттестации №1
(в форме контрольной работы) 

по дисциплине Международные контракты во внешнеэкономической деятельности

1. Внешнеторговый контракт - это институт 
А национального права
Б международного частного права 
В международного права
2. Внешнеторговые контракты заключаются: 
А. между государствами
Б. между государствами и международными организациями
В. между физическими и юридическими лицами 
3. Внешнеторговый контракт – это: 
А. гражданско-правовой договор 
Б. международный договор 
В. административный договор 
4. Право, применимое к внешнеторговому контракту - это
А автономная правовая система 
Б национальное законодательство страны суда 
В право, установленное методом международного частного права 
5. Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи вступила в силу в: 
А 1988 году
Б 2000 году
В 1980 году
6. Конвенция ООН о договорах международной купли продажи вступила в силу для СССР в:
А 1985 году 
Б 1991 году 
В) 1997 году 
7. Последняя редакция ИНКОТРМС имела место в: 
А 1990 году 
Б 2000 году 
В 2010 году 
8. Коммерческое предприятие в понимании Венской конвенции 1980 г. – это :
А) коммерческая организация 
Б) юридическое лицо 
В) любой субъект внешнеторговой деятельности 
9. Стороны внешнеторгового контракта по собственному волеизъявлению 
А не могут отказаться от применения Венской конвенции 
Б могут полностью отказаться от применения Венской конвенции 
В могут отказаться только частично 
10. Венская конвенция не применяется к договорам купли продажи 
А судов воздушного транспорта 
Б сельскохозяйственных товаров 
В автотранспортных средств 
11. Какое из данных понятий использовано в Венской конвенции: 
А) юридическое лицо 
Б) физическое лицо 
В) разумное лицо 
12. Какой факт в соответствии с Венской конвенцией может доказываться свидетельскими показаниями: 
А) поставка товара 
Б) оплата товара 
В) заключение договора 13. Какое из данных понятий имеет ключевое значение для толкования внешнеторгового контакта: 
А) платежеспособность сторон 
Б) намерения сторон 
В) потребности сторон 
14. Признает ли Венская конвенция публичную оферту:
А) признает 
Б) не признает 
В) признает с определенным условием 
15. При каком условии оферту можно отменить: 
А) если она не вступила в силу 
Б) в течение 10 дней после отправления 
В) в случае банкротства оферента 
16. В какой момент акцепт вступает в силу: 
А) в момент отправления 
Б) в момент получения оферентом 
В) по истечении 10 дней после отправления
17. Что в Венской конвенции определяется как существенное: 
А) условие договора 
Б) исполнение договора 
В) нарушение договора 
18. Как относится Венская конвенция к исполнению в натуре: 
А) предусматривает данное требование 
Б) не поддерживает данное требование 
В) производит отсылку к закону страны суда 
19. Положение об идентификации товара в Венской конвенции является : 
А) императивным 
Б) диспозитивным 
В) вообще отсутствует 
20. Разработчиком Венской конвенции является: 
А) Европейская экономическая комиссия
Б) ЮНСИТРАЛ
В) ВТО 
21. Досрочная поставка в соответствии с Венской конвенцией: 
А) приветствуется 
Б) не регулируется 
В) не допускается, если не согласована между сторонами 
22. Если в договоре не определен срок поставки, товар должен быть поставлен: 
А) в разумный срок 
Б) в течение 30 дней после заключения договора 
В) до 1 января следующего года 
23. Продавец по Венской конвенции несет ответственность за любое несоответствие товара: 
А) которое обнаруживается в течение 1 года после поставки 
Б) которое существует в момент перехода риска на покупателя 
В) которое выявляется в начале использования товара 
24. Если качество товара в контракте не определено, продавец: 
А) не несет обязательств по качеству 
Б) обязан поставить товар высшего качества 
В) обязан поставить товар пригодный для обычного использования 
25. Покупатель утрачивает право ссылаться на несоответствие товара, если он не известит о нем продавца в пределах: 
А) 1 года 
Б) 2-х лет 
В) 3-х лет 

Критерии оценки:

«Аттестовано» - правильные ответы на 70-75 % поставленных вопросов. 

«Не аттестовано» - ответы на вопросы менее 70 %.
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АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ
ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 
ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ
«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

по дисциплине Международные контракты во внешнеэкономической деятельности 

Текущая аттестация обучающихся проводится с учетом показателей оценивания компетенций на следующих этапах:
Этап 1. Формирование базы знаний
- посещение лекционных и практических занятий
- ведение конспекта лекций
- участие в обсуждении теоретических вопросов на практических занятиях 
- наличие на практических занятиях требуемых материалов (нормативные акты, формы документов)
- наличие выполненных самостоятельных заданий по теоретическим вопросам тем  
Этап 2. Формирование навыков практического использования знаний
- правильное и своевременное выполнение практических заданий 
- обоснованное решение аналитических заданий 
- способность обосновать свою точку зрения, опираясь на применяемые нормативные акты по иностранным инвестициям
- наличие правильно выполненной самостоятельной работы по решению практических и аналитических заданий
Этап 3. Проверка усвоения материала
- степень активности и эффективности участия студента по итогам каждого практического занятия
- степень готовности студента к участию в практическом занятии,
- правильность и обоснованность представленных решений практических и ситуационных задач
- успешное прохождение тестирования  

Критерии оценки
«Аттестован» -  выставляется студенту, если более чем на 50 % выполнены следующие условия:
- посещаемость не менее 90% лекционных и практических занятий 
- наличие конспекта лекций по всем темам, вынесенным на лекционное обсуждение 
- участие в обсуждении теоретических вопросов тем на каждом практическом занятии 
- требуемые для занятий материалы (практикум, нормативные акты, учебник и проч.) в наличии
- задания для самостоятельной работы выполнены письменно и своевременно
- решения задач самостоятельно выполнены и представлены в письменной форме 
- студент может обосновать применение тех или иных нормативных актов для конкретных ситуаций
- студент может применять различные способы толкования нормативных актов
- способность обосновать свою точку зрения, опираясь на применяемые нормативные акты 
- практические задания и ситуационные задачи решены с использованием необходимых нормативных правовых источников
- тестовые задания решены самостоятельно, в отведенное время, результат выше пороговых значений

«Не аттестован» - выставляется, если студентом указанные условия выполнены менее чем на 50%.
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