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1. Цели и задачи освоения дисциплины (модуля)
Цель - формирование системного представления комплекса знаний и компетенций в области организации и обеспечения выполнения внешнеэкономических операций  на мировых рынках товаров и услуг.
Задачи дисциплины: 

· усвоить содержание основных терминов, понятий и категорий во внешнеэкономической сфере;

· определить место и роль внешнеэкономической сферы в национальной экономике и региональных экономиках;

· научиться грамотно осуществлять внешнеэкономические сделки, начиная с выбора иностранного партнера, проведения переговоров, заканчивая расчетом эффективности конкретной внешнеэкономической сделки.

2.Место дисциплины (модуля) в структуре образовательной программы

Дисциплина относится к вариативной  части Блока Б1.В.05 основной профессиональной образовательной программы по направлению подготовки 38.04.01 Экономика, направленность (профиль) Внешнеэкономическая деятельность компаний

Изучение дисциплины требует от студента использования знаний, умений и навыков, полученных в предшествующие периоды обучения. Так, изучение тем дисциплины предполагает, что студент свободно владеет знаниями, полученными им при изучении дисциплин Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности, Налогообложение  внешнеэкономической деятельности компаний, Современные информационные технологии, Международные контракты во внешнеэкономической деятельности в результате изучения которых, формируются знания для проведения экономических расчетов, способности к составлению прогнозов экономических показателей деятельности компаний по дисциплине Внешнеэкономическая деятельность компаний.
3. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю)

Изучение дисциплины направлено на формирование у обучающихся следующих общепрофессиональных и  профессиональных компетенций: 
– общепрофессиональные (ОПК): 
ОПК - 3 способностью принимать организационно-управленческие решения;

– профессиональные (ПК): 
ПК - 9 способностью анализировать и использовать различные источники информации для проведения экономических расчетов; 
ПК - 10 способность составлять прогноз основных социально-экономических показателей деятельности предприятия, отрасли, региона и экономики в целом.
В результате изучения дисциплины обучающийся должен:

	Формируемые компетенции (код компетенции)
	Планируемые результаты обучения по дисциплине (модулю), характеризующие этапы формирования компетенций
	Наименование оценочного средства


	ОПК-3
	Знать 
- принципы организации  и управления внешнеэкономической деятельностью компаний любой организационно-правовой формы
	Опрос


	
	Уметь 

- принимать экономико- управленческие решения в области внешнеэкономической деятельности (ВЭД) компаний
	

	
	
	Опрос
Доклады, сообщения



	
	Владеть 

- методикой составления конкретных оферт, запросов, контрактов и другой внешнеторговой документации
	

	
	
	Опрос
Контрольная работа

Тесты

	ПК-9
	Знать 

- теоретические и методологические основы организации внешнеэкономической деятельности (ВЭД) компаний
	Опрос


	
	Уметь

- разрабатывать грамотные внешнеторговые контракты и реализовать их
	Опрос
Доклады, сообщения



	
	Владеть

- навыками самостоятельного проведения исследования и анализа внешнеэкономической деятельности компаний и нахождения привлекательных возможностей внешнеэкономической деятельности организации
	Опрос
Контрольная работа

Тесты

	ПК-10
	Знать

- основные этапы выполнения внешнеэкономических операций
	Опрос


	
	Уметь

- использовать международные коммерческие термины «ИНКОТЕРМС» для определения ценовых параметров контракта
	Опрос
Доклады, сообщения



	
	Владеть

- приемами анализа экономической эффективности конкретной внешнеэкономической операции при различных условиях договоров международной купли-продажи товаров
	Опрос
Контрольная работа

Тесты


4.Объем дисциплины (модуля) и виды учебной работы

очная форма обучения

	Вид учебной деятельности
	Часов 

	
	Всего
	3 семестр

	1. Контактная работа обучающихся с преподавателем:
	36
	36

	Аудиторные занятия, часов всего, в том числе:
	36
	36

	- занятия лекционного типа: 
	14
	14

	- занятия семинарского типа:
	
	

	                 практические занятия
	22
	22

	                 лабораторные занятия 
	Не предусмотрено

	в том числе занятия в интерактивных формах:
	16
	16

	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	2,4
	2,4

	2. Самостоятельная работа студентов, всего
в том числе
	79,0
	79,0

	Курсовая работа (проект)
	+
	+

	другие формы самостоятельной работы:
	
	

	- работа с нормативными документами
	
	

	– выполнение заданий, работа с тестами, подготовка к опросу
	
	

	Защита курсовой работы
	+
	+

	Промежуточная аттестации - экзамен
	26,6
	26,6

	ИТОГО: 

Общая трудоемкость
	часов
	144
	144

	
	зач. ед.
	4
	4


заочная форма обучения  
	Вид учебной деятельности
	Часов 

	
	Всего
	По семестрам

	
	
	2
	3 

	1. Контактная работа обучающихся с преподавателем:
	42
	18
	24

	Аудиторные занятия, часов всего, в том числе:
	42
	18
	24

	- занятия лекционного типа: 
	16
	8
	8

	- занятия семинарского типа:
	
	
	

	                 практические занятия
	26
	10
	16

	                 лабораторные занятия 
	Не предусмотрено

	в том числе занятия в интерактивных формах:
	18
	18
	18

	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	2,4
	
	2,4

	2. Самостоятельная работа студентов, всего
в том числе
	91
	18
	73

	Курсовая работа (проект)
	+
	
	+

	другие формы самостоятельной работы:
	
	
	

	- работа с нормативными документами
	
	
	

	– выполнение заданий, работа с тестами, подготовка к опросу
	
	
	

	Защита курсовой работы
	+
	
	+

	Промежуточная аттестации -  экзамен
	8,6
	
	8,6

	ИТОГО: 

Общая трудоемкость
	часов
	144
	
	144

	
	зач. ед.
	4
	
	4


5. Содержание дисциплины (модуля)
5.1. Содержание разделов, тем учебной дисциплины

Раздел 1. Вводная часть 

Тема 1. Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности 
Предмет и задачи курса. Обоснование необходимости его изучения. Место курса в системе экономических дисциплин. Современные тенденции развития мирохозяйственных связей. Основные социально-экономические показатели деятельности организаций отрасли, региона, характеризующие участие во ВЭД. Современная роль внешнеэкономической деятельности организаций в развитии региона. Основные этапы развития внешнеэкономической реформы в России. Классификация и структура ВЭД. Организации, содействующие развитию внешнеэкономической деятельности в регионах Российской Федерации
Раздел 2. Основы внешнеэкономических сделок и операций 

Тема 1. Основные этапы внешнеэкономической операции 
Сущность
внешнеэкономических       операций        и международных коммерческих сделок. Источники информации для проведения
внешнеэкономических операций. Этапы внешнеэкономической операции в деятельности организации.  Составление прогнозов экспорта и импорта в организации. Показатели эффективности внешнеэкономической деятельности организации.
Тема 2. Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности 
Классические теории развития внешней торговли. Концепции развития внешней торговли. Общие правила международной торговли. Методы регламентирования внешней торговли в международной практике (межгосударственные и внутринациональные). Экспортная стратегия компаний отрасли, региона.
Тема 3. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров

Особенности торговли    готовой    продукцией. Основные формы и методы торговли готовой продукцией. Международное регулирование     торговли     готовой     продукцией. Торговля машинами и       оборудованием. Методы       приобретения оборудования.     Особенности  торговли  сырьевыми  товарами. Торговля потребительскими товарами. Понятие и значение международной встречной торговли. Формы встречной торговли, их принципиальные отличия, преимущества и недостатки.
Тема 4. Внешнеторговые операции купли-продажи услуг
Особенности торговли услугами и тенденции их развития. Инжиниринг и консалтинг в международной практике. Виды инжиниринга. Торговля туристическими услугами. Виды туристических услуг и туристических фирм. Международная торговля лицензиями и «ноу-хау», их роль в научно-техническом прогрессе страны. Особенности подготовки, оформления и реализации лицензионных соглашений. Проблема защиты интеллектуальной собственности. Современный франчайзинг. Сущность международных арендных операций и их виды.
Тема 5. Посредническая деятельность во внешней торговле
Роль посредников во внешней торговле. Классификация посредников и формы посреднической деятельности. Виды посреднических фирм. Разновидности договоров посредничества (договор на предоставление права на продажу, договор комиссии и консигнации, договор поручения, агентское соглашение) и их содержание. Составление прогнозов биржевых сделок. Организационная структура биржи. Значение международных   тендеров.    
Тема 6. Международный контракт 
Типы международных контрактов. Содержание и структура международного контракта купли-продажи товаров. Базисные условия при составлении и согласовании контрактов. Международные правила толкования торговых терминов (ИНКОТЕРМС). Порядок заключения и условия внешнеторгового контракта. 
Раздел 3. Международные расчеты 

Тема 1. Транспортное обеспечение внешнеэкономических операций
Понятие международных перевозок и их правовая основа.
Виды международных перевозок и транспортных операций.
Транспортировка грузов морским транспортом. Виды и значение
фрахта и коносамента. Транспортировка грузов автомобильным
транспортом.    Транспортная документация при перевозке автомобильным транспортом. Транспортировка грузов воздушным и железнодорожным транспортом. Транспортная документация при перевозке грузов воздушным и железнодорожным транспортом. Оценка транспортной структуры в регионе.
Тема 2. Расчеты по внешнеэкономическим сделкам 

Сущность и значение международных расчетов. Принципы международных расчетов. Механизм расчетов по внешнеторговым операциям. Платежные и клиринговые соглашения между странами. Роль банков в системе расчетов. Аккредитивная форма в международных расчетах. Расчеты по инкассо, по открытому счету, платежи чеками и банковскими переводами при осуществлении внешнеэкономических операций.
Тема 3. Производственное и научно-техническое сотрудничество 
Зоны свободного предпринимательства и их роль в мировой и национальных экономиках. Коммерческие организации с иностранными инвестициями, их роль в социально-экономическом развитии отрасли, региона. Процедура организации совместных организаций. Международная производственная кооперация. Оценка эффективности международной кооперации. 

5.2. Междисциплинарные связи с обеспечиваемыми (последующими) дисциплинами
Дисциплина «Внешнеэкономическая деятельность компаний» формирует общепрофессиональные (ОПК – 3) и профессиональные компетенции (ПК-9; ПК-10). 

Формирование общепрофессиональной компетенции ОПК - 3 продолжится в рамках изучения дисциплины Международный маркетинг, подготовка к защите выпускной квалификационной работы.
Формирование  профессиональной компетенции ПК - 9 продолжится в рамках изучения дисциплин: Международные валютно-кредитные операции, Регламенты ВТО, Страхование и риски во внешнеэкономической деятельности. 
Формирование  профессиональной компетенции ПК - 10 продолжится в рамках прохождения учебной практики по получению первичных профессиональных умений и навыков и научного семинара.

Результаты изучения дисциплины являются необходимыми для защиты выпускной квалификационной работы, включая подготовку к защите и процедуру защиты
5.3. Разделы, темы дисциплины (модуля) и виды занятий
очная форма обучения 
	№ п/п
	Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Виды занятий, включая самостоятельную работу студентов 

(в часах)
	Аудиторных занятий в  интерактивной форме

	
	
	занятия лекционного типа
	занятия семинарского типа
	Самостоятельная работа
	Всего 
	

	1.
	Тема 1. Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности
	2
	2
	7
	11
	2

	2.
	Тема 2. Основные этапы внешнеэкономической операции
	2
	2
	7
	11
	

	3.
	Тема 3. Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности
	2
	2
	8
	12
	2

	4.
	Тема 4. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров
	2
	2
	8
	12
	2

	5.
	Тема 5. Внешнеторговые операции купли-продажи услуг
	2
	2
	8
	12
	2

	6.
	Тема 6. Посредническая деятельность во внешней торговле
	2
	2
	8
	12
	2

	7.
	Тема 7. Международный контракт
	2
	4
	9
	15
	2

	8.
	Тема 8. Транспортное обеспечение внешнеэкономических операций
	
	2
	8
	10
	

	9.
	Тема 9. Расчеты по внешнеэкономическим сделкам
	
	2
	8
	10
	2

	10.
	Тема 10. Производственное и научно-техническое сотрудничество
	
	2
	8
	10
	2

	
	Подготовка к экзамену 
	
	
	
	26,6
	

	
	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	
	
	
	2,4
	

	
	Итого 
	14
	22
	79
	144
	16


заочная форма обучения 
	№ п/п
	Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Виды занятий, включая самостоятельную работу студентов 

(в часах)
	Аудиторных занятий в  интерактивной форме

	
	
	занятия лекционного типа
	занятия семинарского типа
	Самостоятельная работа
	Всего 
	

	1.
	Тема 1. Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности
	1
	1
	9,0
	11
	2

	2.
	Тема 2. Основные этапы внешнеэкономической операции
	1
	1
	9,0
	11
	2

	3.
	Тема 3. Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности
	2
	2
	9,0
	13
	2

	4.
	Тема 4. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров
	2
	2
	9,0
	13
	2

	5.
	Тема 5. Внешнеторговые операции купли-продажи услуг
	2
	2
	9,0
	13
	2

	6.
	Тема 6. Посредническая деятельность во внешней торговле
	2
	2
	9,0
	13
	2

	7.
	Тема 7. Международный контракт
	2
	4
	9,0
	15
	2

	8.
	Тема 8. Транспортное обеспечение внешнеэкономических операций
	2
	4
	9,0
	15
	

	9.
	Тема 9. Расчеты по внешнеэкономическим сделкам
	1
	4
	10,0
	15
	2

	10.
	Тема 10. Производственное и научно-техническое сотрудничество
	1
	4
	9,0
	14
	2

	
	Подготовка к экзамену 
	
	
	
	8,6
	

	
	Контактные часы на аттестацию в период экзаменационных сессий
	
	
	
	2,4
	

	
	Итого 
	16
	26
	91
	144
	18


6. Лабораторный практикум
Лабораторные занятия не предусмотрены
7. Практические занятия (семинары)
Занятия семинарского по дисциплине проводятся с целью формирования компетенций обучающихся, закрепления полученных теоретических знаний на лекциях и в процессе самостоятельного изучения обучающимися специальной литературы.

Содержание практических занятий по дисциплине представлено в таблице.
очная форма обучения
	№ п/п
	Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Тематика практических занятий (семинаров)
	Объем
(час.)

	1.
	Раздел 1. Вводная часть
	
	

	2.
	Тема 1. Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности
	Предмет и задачи курса. Обоснование необходимости его изучения. Место курса в системе экономических дисциплин. Современные тенденции развития мирохозяйственных связей. Основные социально-экономические показатели деятельности организаций отрасли, региона, характеризующие участие во ВЭД. Современная роль внешнеэкономической деятельности организаций в развитии региона. Основные этапы развития внешнеэкономической реформы в России. Классификация и структура ВЭД. Организации, содействующие развитию внешнеэкономической деятельности в регионах Российской Федерации.
Выбор темы курсовой работы
	2

	3. 
	Раздел 2. Основы внешнеэкономических сделок и операций
	
	

	4.
	Тема 1. Основные этапы внешнеэкономической операции
	Сущность
внешнеэкономических       операций        и международных коммерческих сделок. Источники информации для проведения
внешнеэкономических операций. Этапы внешнеэкономической операции в деятельности организации.  Составление прогнозов экспорта и импорта в организации. Показатели эффективности внешнеэкономической деятельности организации.
Составление списка литературных источников по теме исследования
	2

	5.
	Тема 2. Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности
	Классические теории развития внешней торговли. Концепции развития внешней торговли. Общие правила международной торговли. Методы регламентирования внешней торговли в международной практике (межгосударственные и внутринациональные).Экспортная стратегия компаний отрасли, региона.
Составление плана курсовой работы
	2

	6.
	Тема 3. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров
	Особенности торговли    готовой    продукцией. Основные формы и методы торговли готовой продукцией. Международное регулирование     торговли     готовой     продукцией. Торговля машинами и       оборудованием. Методы       приобретения оборудования.     Особенности  торговли  сырьевыми  товарами. Торговля потребительскими товарами. Понятие и значение международной встречной торговли. Формы встречной торговли, их принципиальные отличия, преимущества и недостатки.
Составление первой главы работы
	2

	7.
	Тема 4. Внешнеторговые операции купли-продажи услуг
	Особенности торговли услугами и тенденции их развития. Инжиниринг и консалтинг в международной практике. Виды инжиниринга. Торговля туристическими услугами. Виды туристических услуг и туристических фирм. Международная торговля лицензиями и «ноу-хау», их роль в научно-техническом прогрессе страны. Особенности подготовки, оформления и реализации лицензионных соглашений. Проблема защиты интеллектуальной собственности. Современный франчайзинг. Сущность международных арендных операций и их виды.
Составление второй главы работы
	2

	8.
	Тема 5. Посредническая деятельность во внешней торговле
	Роль посредников во внешней торговле. Классификация посредников и формы посреднической деятельности. Виды посреднических фирм. Разновидности договоров посредничества (договор на предоставление права на продажу, договор комиссии и консигнации, договор поручения, агентское соглашение) и их содержание. Составление прогнозов биржевых сделок. Организационная структура биржи. Значение международных   тендеров.    
Составление второй главы работы
	2

	9
	Тема 6. Международный контракт
	Типы международных контрактов. Содержание и структура международного контракта купли-продажи товаров. Базисные условия при составлении и согласовании контрактов. Международные правила толкования торговых терминов (ИНКОТЕРМС). Порядок заключения и условия внешнеторгового контракта. Составление третьей главы работы.
	4

	10. 
	Раздел 3. Международные расчеты 
	
	

	11.
	Тема 1. Транспортное обеспечение внешнеторговых операций
	Понятие международных перевозок и их правовая основа.
Виды международных перевозок и транспортных операций.
Транспортировка грузов морским транспортом. Виды и значение
фрахта и коносамента. Транспортировка грузов автомобильным
транспортом.    Транспортная документация при перевозке автомобильным транспортом. Транспортировка грузов воздушным и железнодорожным транспортом. Транспортная документация при перевозке грузов воздушным и железнодорожным транспортом. Оценка транспортной структуры в регионе.
Составление третьей главы работы
	2

	12.
	Тема 2. Расчеты по внешнеэкономическим сделкам
	Сущность и значение международных расчетов. Принципы международных расчетов. Механизм расчетов по внешнеторговым операциям. Платежные и клиринговые соглашения между странами. Роль банков в системе расчетов. Аккредитивная форма в международных расчетах. Расчеты по инкассо, по открытому счету, платежи чеками и банковскими переводами при осуществлении внешнеэкономических операций.
Составление заключения, списка литературы, ссылок.
	2

	13.
	Тема 3. Производственное и научно-техническое сотрудничество
	Зоны свободного предпринимательства и их роль в мировой и национальных экономиках. Коммерческие организации с иностранными инвестициями, их роль в социально-экономическом развитии отрасли, региона. Процедура организации совместных организаций. Международная производственная кооперация. Оценка эффективности международной кооперации. 
Защита курсовой работы
	2

	
	Итого
	
	22


заочная форма обучения 
	№ п/п
	Наименование раздела, темы дисциплины (модуля)
	Тематика практических занятий (семинаров)
	Объем

(час.)

	1.
	Тема 1. Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности
	Основные этапы развития внешнеэкономической реформы в России. Международные организации, содействующие развитию ВЭД
	

	2.
	Тема 2. Основные этапы внешнеэкономической операции
	Поиск     и     выбор контрагентов. Изучение зарубежного рынка
	

	3.
	Тема 3. Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности
	Концепции развития внешней торговли. Общие правила международной торговли
	2

	4.
	Тема 4. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров
	Формы встречной торговли, их принципиальные отличия, преимущества и недостатки
	2

	5.
	Тема 5. Внешнеторговые операции купли-продажи услуг
	Особенности подготовки, оформления и реализации лицензионных соглашений
	2

	6.
	Тема 6. Посредническая деятельность во внешней торговле
	Разновидности договоров посредничества и их содержание. Расчеты посреднических расходов. Содержание тендерной документации. Процедура международного аукциона
	2

	7.
	Тема 7. Международный контракт
	Делопроизводство, оформление и хранение документов. Контроль за исполнением контракта
	2

	8.
	Тема 8. Транспортное обеспечение внешнеторговых операций
	Виды международных перевозок и транспортных операций
	2

	9.
	Тема 9. Расчеты по внешнеэкономическим сделкам
	Механизм расчетов по внешнеторговым операциям. Платежные и клиринговые соглашения между странами
	2

	10.
	Тема 10. Производственное и научно-техническое сотрудничество
	Оценка эффективности международной кооперации
	2


	
	Итого
	
	16


8. Примерная тематика курсовых проектов (работ)
1. Современные тенденции развития ВЭС России

2. Внешнеэкономическая деятельность организаций Российской Федерации в современных условиях

3. Россия на мировом рынке (отдельных товаров, услуг)

4. Совершенствование структуры российского экспорта

5. Российский экспорт машин и оборудования

6. Формирование экспортного потенциала России

7. Экспортный потенциал региона

8. Развитие импорта потребительских товаров и пути его рационализации
9.  Импортозамещение в системе обеспечения экономической безопасности России
10. Международная торговля туристскими услугами: динамика и перспективы развития

11. Франчайзинг: мировой опыт и его внедрение в России

12. Лизинг как форма внешнеэкономической деятельности

13. Развитие совместного предпринимательства в отдельном регионе России

14. Торгово-промышленные палаты и их роль в развитии междуна​родного бизнеса

15. Международные ярмарки и выставки и их роль в развитии экспорта российских товаров

16. Развитие внешнеэкономической деятельности отдельного россий​ского региона

17. Роль иностранных инвестиций в экономике региона

18. Международные отношения и внешнеэкономическая деятельность в системе долгосрочного прогнозирования социально-экономического развития региона
19. Импортозамещение как направление повышения эффективности ВЭД
20. Особенности внешнеэкономической деятельности субъектов малого и среднего предпринимательства

21. Организация внешнеэкономической деятельности компании

22. Организация управления внешнеэкономической деятельностью компании

23. Внешняя и внутренняя предпринимательская среда компании, ее влияние на внешнеэкономическую деятельность 

24. Деятельность компании по развитию экспорта товаров

25. Направления совершенствования международной инновационной торговли в современных условиях

26. Выбор фирмы-партнера и техника проведения экспортной операции

27. Выбор фирмы-партнера и техника проведения импортной операции

28. Основные направления развития системы поддержки предприятий, осуществляющих внешнеэкономическую деятельность в регионе
29. Оценка потенциала внешнеэкономической деятельности экспортно-ориентированных организаций

30. Транспортное обслуживание поставок импортных товаров на базе концепции логистики

31. Международные расчеты по внешнеторговым сделкам 

32. Современные формы кредитования внешней торговли и перспективы их развития

33. Импортозамещение как инструмент индустриализации экономики региона: инновационный аспект 
34. Деятельность иностранных компаний на рынке (отдельных товаров) России

35. Состояние и развитие внешнеторговой деятельности потребитель​ской кооперации (отдельных предприятий системы, потребительского союза)

36. Формирование системы управления внешнеэкономической деятельностью региона
37. Внешнеэкономическая деятельность как основа конкурентоспособности регионов
38. Импортозамещение как резерв повышения эффективности деятельности промышленного предприятия и источник устойчивого развития отраслей экономики
39. Оценка потенциала внешнеэкономической деятельности экспортно-ориентированных предприятий
40. Внешнеэкономическая деятельность российских регионов как инструмент повышения национальной экономической безопасности страны
9.Самостоятельная работа студента 
Раздел 1. Вводная часть 

Тема 1. Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности 
1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе

Раздел 2. Основы внешнеэкономических сделок и операций 

Тема 1. Основные этапы внешнеэкономической операции 

1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе

Тема 2. Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности 

1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе

Тема 3. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров

1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе

Тема 4. Внешнеторговые операции купли-продажи услуг

1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе

Тема 5. Посредническая деятельность во внешней торговле
1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе

Тема 6. Международный контракт
1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе

Раздел 3. Международные расчеты 

Тема 1. Транспортное обеспечение внешнеэкономических операций
1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе

Тема 2. Расчеты по внешнеэкономическим сделкам 

1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе
Тема 3. Производственное и научно-техническое сотрудничество 
1. Проработка  учебного  материала по  конспектам  лекций,  учебной  и научной литературы  по теме

2. Работа с вопросами для опроса.

3. Работа в электронной библиотечной системе

10. Перечень учебно-методического обеспечения для самостоятельной работы обучающихся по дисциплине (модулю)
Самостоятельная работа студентов предполагает тщательное освоение учебной и научной литературы по изучаемой дисциплине.

При изучении основной рекомендуемой литературы студентам необходимо обратить внимание на выделение основных понятий, их определения, научно-технические основы, узловые положения, представленные в изучаемом тексте.

В качестве информационно-справочного материала полезно использовать энциклопедические и научно-технические словари.

Следует обратить внимание на схематическое представление излагаемого материала в виде рисунков, схем, графиков и диаграмм. Они способствуют более быстрому восприятию и запоминанию учебного материала.

Для контроля усвоения содержания темы рекомендуется ответить на контрольные вопросы, которые обычно даются в конце соответствующих глав и параграфов учебников и учебных пособий.

При самостоятельной работе студентов с дополнительной литературой необходимо выделить аспект изучаемой темы (что в данном материале относится непосредственно к изучаемой теме и основным вопросам). 


Дополнительную литературу целесообразно прорабатывать после основной, которая формирует базис для последующего более глубокого изучения темы. Дополнительную литературу следует изучать комплексно, рассматривая разные стороны изучаемого вопроса. Обязательным элементом самостоятельной работы студентов с литературой является ведение необходимых записей: конспекта, выписки, тезисов, планов.

Конспект — краткое письменное изложение основных положений, идей и выводов литературного источника.

Выписка — краткие записи в виде эскизов, схем, цитат, либо основных идей, изложенных близко к тексту, с обязательным указанием источника заимствования.

Тезисы — краткое структурированное изложение основных идей и положений из прорабатываемого материала.

План — последовательность изложения изучаемого материала источника, раскрывающее основную логику содержимого.

Методические рекомендации по подготовке к экзамену

Экзамен преследует цель оценить работу обучающегося за определенный курс: полученные теоретические знания, их прочность, развитие логического и творческого мышления, приобретение навыков самостоятельной работы, умения анализировать и синтезировать полученные знания и применять на практике решение практических задач.

Экзамен проводится в письменной форме по билетам, утвержденным заведующим кафедрой. Экзаменационный билет включает в себя два вопроса и задачи. Формулировка вопросов совпадает с формулировкой перечня вопросов, доведенного до сведения обучающихся за один месяц до экзаменационной сессии. В процессе подготовки к экзамену организована предэкзаменационная консультация для всех учебных групп. Результат экзамена выражается оценкой «отлично», «хорошо», «удовлетворительно».

С целью уточнения оценки экзаменатор может задать не более одного-двух дополнительных вопросов, не выходящих за рамки требований рабочей программы. Под дополнительным вопросом подразумевается вопрос, не связанный с тематикой вопросов билета. Дополнительный вопрос, также как и основные вопросы билета, требует развернутого ответа. Кроме того, преподаватель может задать ряд уточняющих и наводящих вопросов, связанных с тематикой основных вопросов билета. Число уточняющих и наводящих вопросов не ограничено.

Методические рекомендации по оформлению курсовой работы / проекта

Условием выполнения работы является наличие объекта исследования или практического материала по теме исследования.

Выполненная курсовая работа представляется на кафедру согласно графику выполнения курсовой работы. 
Законченная курсовая работа должна включать:

- титульный лист стандартного образца;

- содержание;

- введение (цель и задачи работы, обоснование актуальности выбранной темы);

- основная часть работы;

- заключение (основные выводы по работе);

- список литературы;

- приложения.

Общий объем курсовой работы должен составлять 30-35 страниц.

Работа выполняется на одной стороне стандартного листа форматом А4 (210х297) в машинописном варианте с полями: левое – 30 мм, правое – 15 мм, нижнее 20 мм, верхнее – 20 мм. Шрифт Times New Roman 14, межстрочный интервал – 1,5.

Все страницы должны быть пронумерованы. Номера проставляются начиная с третьей страницы (на странице, где начинается введение). На титульном листе и листе «Содержание» номер не проставляется. Номер страницы проставляется по центру внизу после текста. Рисунки, таблицы и список литературы нумеруются.

Все главы и параграфы должны иметь заголовки и номера. Между заголовком и началом текста остается чистой одна строка. Номера глав и параграфов обозначаются цифрами. Каждую главу следует начинать с новой страницы (листа).

Все иллюстрационные материалы, таблицы, рисунки, схемы, диаграммы, графики должны иметь название и номер. Слова «Таблица» и «Рисунок» пишется полностью. Цифровой материал в курсовой работе (проекте), как  правило, оформляют в виде таблиц. Таблицы применяют для лучшей наглядности и удобства сравнения показателей, а также сопоставимости информации, полученной из разных источников. Оформление составных частей таблицы имеет свои особенности, на которые следует обратить внимание при выполнении курсовой работы (проекта). Каждая таблица должна иметь номер и название. Номер таблицы может определяться ее принадлежностью к соответствующей главе и параграфу. Нумерация таблиц - сквозная. Название таблицы (внешнее оглавление) должно отражать ее основное содержание, место и время. Название таблицы должно быть точным и кратким. Внешнее оглавление следует выравнивать по ширине текста.
Графики, диаграммы, схемы в тексте именуются рисунками. Название таблицы пишется между самой таблицей и ее номером. Название рисунка пишется под рисунком, рядом с ее номером. Таблицы и рисунки должны помещаться после ссылки на них в тексте. Не рекомендуется переносить таблицы с одной страницы на другую.

Использованные в работе цифровые данные, выводы, мысли других авторов и цитаты обязательно должны сопровождаться ссылкой на источник, например [6, 12] (на 12 странице источника литературы под номером 6 в списке литературы).

Формулы выносятся в отдельную строку. Формулы, на которые делаются ссылки в тексте, нумеруются цифрами в круглых скобках, размещаемыми справа от формулы.

Курсовая работа (проект) должна быть сшита и  иметь титульный лист.
11. Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения дисциплины (модуля)

а) нормативные документы

1. Гражданский кодекс Российской Федерации (часть первая) от 30.11.1994 № 51–ФЗ (ред. от 26.07.2006) // Собрание законодательства РФ. – 1994. – № 32. – Ст. 3301. – КонсультантПлюс. [Элек​трон. ресурс]. – Электрон. дан. – [М., 2016.]
2. Таможенный кодекс Евразийского экономического союза ("Таможенный кодекс Евразийского экономического союза" (приложение N 1 к Договору о Таможенном кодексе Евразийского экономического союза). 

3. Федеральный закон от 08.12.2003 № 164-ФЗ (с изм. и доп.) «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности» 

4. Государственная программа Российской Федерации «Развитие внешнеэкономической деятельности»: Постановление Правительства РФ от 15.04.2014 № 330 (ред. от 30.03.2018) (Электронный ресурс] // ИПС КонсультантПлюс. – Режим доступа: URL: http://www.consultant.ru/
5.  Паспорт приоритетного проекта «Системные меры развития международной кооперации и экспорта»: утв. президиумом Совета при Президенте РФ по стратегическому развитию и приоритетным проектам, протокол от 30.11.2016 № 11 (Электронный ресурс] // ИПС КонсультантПлюс. – Режим доступа: URL: http://www.consultant.ru/
б) основная литература:

1. Покровская В. В. Внешнеэкономическая деятельность : учебник для бакалавриата и магистратуры / В. В. Покровская . - 2-е изд., перераб. и доп . - М. : ЮРАЙТ , 2014. - 731 с.
2.  Внешнеэкономическая деятельность предприятия [Электронный ресурс]: учебник / под ред. И. Н. Иванова. - М.: НИЦ ИНФРА-М, 2014. - 297 с. - Режим доступа: http://znanium.com/bookread2.php?book=391611. - ЭБС "ZNANIUM.com"

в) дополнительная литература

1. Василенко И. А. Международные переговоры : учебник для магистров / И. А. Василенко . - 2-е изд., перераб. и доп . - М. : ЮРАЙТ , 2013. - 486 с. - (Магистр)

12. Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», необходимых для освоения дисциплины (модуля)
1. Электронная библиотечная система znanium.com www.znanium.com
2. http://www.gov.ru/ - сервер органов государственной власти РФ

3. http://www.customs.ru/ - сайт Федеральной таможенной службы РФ
4. http://www.economy.gov.ru/  - Минэкономразвития РФ
13. Перечень информационных технологий, используемых при осуществлении образовательного процесса по дисциплине (модулю), включая перечень программного обеспечения и информационных справочных систем.

· Базовый пакет Microsoft Windows Desktop School ALNG LicSARk MVL 

· Офисный пакет Microsoft Office Professional Plus. 

· Антивирусное программное обеспечение Kaspersky EndPoint Security для бизнеса 

· Справочно-правовая система Гарант 

· Справочно-правовая система Консультант плюс 
· Справочно-правовая система Консультант плюс Чувашия.
14. Описание материально-технической базы, необходимой для осуществления образовательного процесса по дисциплине

Образовательный обеспечен специальными помещениями, которые представляют собой аудитории для проведения занятий лекционного типа, занятий семинарского типа, текущего контроля и промежуточной аттестации, учебной аудитории для выполнения курсовых работ, помещения для самостоятельной работы студентов. 

Специальные помещения соответствуют действующим противопожарным правилам и нормам, укомплектованы специализированной мебелью. 

Аудитории лекционного типа, оснащенные проекционным оборудованием и техническими средствами обучения, обеспечивающими представление учебной информации большой аудитории. 

Помещения для самостоятельной работы и  выполнения курсовых работ обучающихся оснащены компьютерной техникой, обеспечивающей доступ к сети Интернет и электронной информационно-образовательной среде университета.

15. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины (модуля)
Прежде всего, студентам необходимо обратиться к своим конспектам лекции и соответствующему разделу учебника. После этого можно приступить к изучению нормативного материала, специальной литературы. Изучение всех источников должно идти под углом зрения поиска ответов на вынесенные на практическое занятие вопросы: нужно законспектировать первоисточники, выписать в словарик и выучить термины.

Завершающий этап подготовки состоит в составлении развернутых планов выступления по каждому вопросу (конкретного задания). 

Форма проведения практического занятия объявляется студентам заранее, чтобы у них была реальная возможность успешно подготовиться к активному участию.

При изучении литературы, нормативного и иного материала следует выделять вопросы, которые остались непонятными, требуют дополнительного усвоения. 

В случае пропуска практического занятия студент обязан подготовить материал и отчитаться по нему перед преподавателем в обусловленное время. Студент не допускается к зачету/экзамену, если у него есть задолженность по практическим занятиям.

С целью формирования и развития профессиональных навыков, обучающихся по дисциплине Внешнеэкономическая деятельность компаний предусматривается использование активных и интерактивных форм проведения занятий в сочетании с внеаудиторной работой. Удельный вес занятий, проводимых в интерактивных формах, составляет более 30% из объема часов, отводимых на аудиторные занятия. 

Для развития и совершенствования практических навыков студентов организуются учебные занятия в виде деловых игр, учебной дискуссии, тренинга, ролевых игр, мозгового штурма и т.д., при подготовке к которым студенты заранее распределяются по группам, каждая из которых решает конкретную задачу в рамках общей решаемой проблемы.
16. Методические рекомендации по организации изучения дисциплины (модуля) для преподавателей, образовательные технологии


1.Диалоговый режим 

Диалоговый режим используется во время практических занятий. Вопросы диалогового режима не должны выходить за рамки объявленной для данного занятия темы. Его необходимо строить так, чтобы вовлечь в тему обсуждения максимальное количество обучающихся в группе, проводить параллели с уже пройденным учебным материалом данной дисциплины и смежными курсами, находить удачные примеры из современной действительности, что увеличивает эффективность усвоения материала на ассоциациях. 

Основные вопросы для диалогового режима доводятся до сведения студентов на предыдущем практическом занятии. 

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

ЧЕБОКСАРСКИЙ КООПЕРАТИВНЫЙ ИНСТИТУТ (ФИЛИАЛ)

ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ 
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Внешнеэкономическая деятельность компаний
1. Паспорт фонда оценочных средств
1.1.  Компетенции, формируемые в процессе изучения дисциплины

	Индекс


	Формулировка компетенции



	ОПК-3
	способностью принимать организационно-управленческие решения

	ПК-9
	способность анализировать и использовать различные источники информации для проведения экономических расчетов

	ПК-10
	способность составлять прогноз основных социально-экономических показателей деятельности предприятия, отрасли, региона и экономики в целом


1.2. Сведения об иных дисциплинах (преподаваемых, в том числе, на других кафедрах) участвующих в формировании данных компетенций
1.2.1. Компетенция ОПК – 3 формируется в процессе изучения дисциплин: Международный маркетинг, Международная практика внешнеэкономической деятельности компаний.
1.2.2. Компетенция ПК – 9 формируется в процессе изучения дисциплин: Современные информационные технологии, Налогообложение  внешнеэкономической деятельности компаний, Теория и практика транснациональных инвестиций, Инновации в международном бизнесе, Международная практика ВЭД компаний, Международный менеджмент.

1.2.3. Компетенция ПК – 10 формируется в процессе изучения дисциплин: Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности Международные контракты во внешнеэкономической деятельности методы экономико-математического моделирования в научных исследованиях Конъюнктура и прогнозирование международных рынков Стратегический анализ международных рынков, Международная практика внешнеэкономической деятельности компаний, Международный менеджмент,  

Знания и навыки, полученные при освоении дисциплины Внешнеэкономическая деятельность компаний, будут необходимы при освоении дисциплин: Международные валютно-кредитные операции, Регламенты ВТО, Страхование и риски во внешнеэкономической деятельности, Математическое моделирование во внешнеторговой деятельности.

1.3. Этапы формирования и программа оценивания контролируемой компетенции

	№ 
	Код контролируемой компетенции (или ее части)
	Контролируемые модули, разделы (темы) дисциплины*
	Наименование 

оценочного средства** 

	1
	ОПК – 3
	Тема 1. Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности
	Устно

	
	
	Тема 2. Основные этапы внешнеэкономической операции
	Устно

	
	
	Тема 3. Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности
	Устно

	
	
	Тема 4. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров
	Письменно

	
	
	Тема 5. Внешнеторговые операции купли-продажи услуг
	Устно, доклады

	
	
	Тема 6. Посредническая деятельность во внешней торговле
	Устно, сообщения

	
	
	Тема 7. Международный контракт
	Письменно, 

	
	
	Тема 8. Транспортное обеспечение внешнеэкономических операций
	Устно, доклады

	
	
	Тема 9.Расчеты по внешнеэкономическим сделкам
	Устно, сообщения

	
	
	Тема 10 Производственное и научно-техническое сотрудничество
	Устно, доклады

	2
	ПК – 9
	Тема 1. Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности
	Устно

	
	
	Тема 2. Основные этапы внешнеэкономической операции
	Устно

	
	
	Тема 3. Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности
	Устно

	
	
	Тема 4. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров
	Письменно

	
	
	Тема 5. Внешнеторговые операции купли-продажи услуг
	Устно, доклады

	
	
	Тема 6. Посредническая деятельность во внешней торговле
	Устно, сообщения

	
	
	Тема 7. Международный контракт
	Письменно, 

	
	
	Тема 8. Транспортное обеспечение внешнеэкономических операций
	Устно, доклады

	
	
	Тема 9.Расчеты по внешнеэкономическим сделкам
	Устно, сообщения

	
	
	Тема 10 Производственное и научно-техническое сотрудничество
	Устно, доклады

	3
	ПК – 10
	Тема 1. Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности
	Устно

	
	
	Тема 2. Основные этапы внешнеэкономической операции
	Устно

	
	
	Тема 3. Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности
	Устно

	
	
	Тема 4. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров
	Письменно

	
	
	Тема 5. Внешнеторговые операции купли-продажи услуг
	Устно, доклады

	
	
	Тема 6. Посредническая деятельность во внешней торговле
	Устно, сообщения

	
	
	Тема 7. Международный контракт
	Письменно, 

	
	
	Тема 8. Транспортное обеспечение внешнеэкономических операций
	Устно, доклады

	
	
	Тема 9.Расчеты по внешнеэкономическим сделкам
	Устно, сообщения

	
	
	Тема 10 Производственное и научно-техническое сотрудничество
	Устно, доклады


1.4. Показатели и критерии оценивания компетенций,  шкала оценивания

	Компетенции
	Показатели оценивания
	Критерии оценивания компетенций

	
	
	Высокий

(верно и в полном объеме)

5 б.
	Средний

(с незначительным и замечаниями)

4 б.
	Низкий

(на базовом уровне, с ошибками)

3 б.
	Недостаточный

(содержит большое количество ошибок/ответ не дан) – 2 б.
	Итого:

	ОПК-3


	Знает

 принципы организации  и управления внешнеэкономической деятельностью компаний любой организационно-правовой формы 
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	Умеет принимать экономико- управленческие решения в области внешнеэкономической деятельности (ВЭД) компаний
	Умеет верно и в полном объеме
	Умеет с незначительным и замечаниями
	Умеет на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	

	
	Владеет
методикой составления конкретных оферт, запросов, контрактов и другой внешнеторговой документации
	Владеет навыками верно и в полном объеме
	Владеет навыками с незначительным и замечаниями
	Владеет навыками на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	

	ПК-9


	Знает теоретические и методологические основы организации внешнеэкономической деятельности (ВЭД) компаний
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	Умеет разрабатывать грамотные внешнеторговые контракты и реализовать их
	Умеет верно и в полном объеме
	Умеет с незначительным и замечаниями
	Умеет на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	

	
	Владеет навыками самостоятельного проведения исследования и анализа внешнеэкономической деятельности компаний и нахождения привлекательных возможностей внешнеэкономической деятельности организации

	Владеет навыками верно и в полном объеме
	Владеет навыками с незначительным и замечаниями
	Владеет навыками на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	ПК-10


	Знает основные этапы выполнения внешнеэкономических операций
	Знает верно и в полном объеме
	Знает с незначительным и замечаниями
	Знает на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	2-5

	
	Умеет  использовать международные коммерческие термины «ИНКОТЕРМС» для определения ценовых параметров контракта 
	Умеет верно и в полном объеме
	Умеет с незначительным и замечаниями
	Умеет на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	

	
	Владеет приемами анализа экономической эффективности конкретной внешнеэкономической операции при различных условиях договоров международной купли-продажи товаров
	Владеет навыками верно и в полном объеме
	Владеет навыками с незначительным и замечаниями
	Владеет навыками на базовом уровне, с ошибками
	Ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан
	

	
	ВСЕГО:
	6-15


Шкала оценивания: 

для проведения экзамена 
	Оценка
	Баллы
	Уровень сформированности компетенции

	отлично
	13-15
	высокий

	хорошо
	10-12
	хороший

	удовлетворительно
	7-9
	достаточный

	неудовлетворительно
	6 и менее
	недостаточный


2. Типовые контрольные задания для оценки результатов обучения по дисциплине и иные материалы для подготовки к промежуточной аттестации 
2.1. Материалы для подготовки к промежуточной аттестации
Вопросы к экзамену:
1. Этапы проведения внешнеэкономической операции.

2. Сущность экспортной операции и порядок ее осуществления.

3. Порядок осуществления импортной операции.

4. Механизм поддержки экспортеров продукции.

5. Организация и техника международной торговли сырьевыми товарами. 

6. Особенности осуществления внешнеторговых операций  купли-продажи готовой продукцией.

7. Особенности осуществления внешнеторговых операций  купли-продажи  продукцией в разобранном виде.

8. Организация внешнеторговых операций купли-продажи комплектного оборудования.

9. Организация международной торговли потребительскими товарами.

10. Порядок осуществления внешнеторговых операций купли-продажи продовольственных товаров.

11. Международные консалтинговые услуги. Особенности осуществления операций по обмену этими услугами.

12. Международные инжиниринговые услуги и процедура осуществления операций международного обмена этими услугами.

13. Организация  международного обмена лицензиями и «ноу-хау».

14. Предпосылки развития международного лизинга. Основные виды лизинговых операций и их эффективность.

15. Условия работы посредников на внешнем рынке.

16. Роль биржи в международной торговле. Виды биржевых сделок.

17. Особенности закупки товаров на международных товарных аукционах.

18. Размещение заказов через международные торги, их виды, организация проведения.

19. Организация закупки товаров на международных выставках и ярмарках.

20. Способы заключения контрактов международной купли-продажи товаров.

21. Оферты, заказы и запросы во внешней торговле, их виды и формы.

22. Основные этапы переговоров с иностранными фирмами.

23. Содержание и структура контракта международной купли-продажи товаров.

24. Способы определения количественных параметров на товар в контракте.

25. Способы определения качества товаров в контракте.

26. Базисные условия поставки, их значение в международном торговом обороте.

27. Порядок сдачи-приемки товара, определение этих параметров в контракте.

28. Форс-мажорные обстоятельства и способ их фиксации в контракте.

29. Необходимость использования транспорта во внешней торговле. Преимущества и недостатки видов транспорта, используемых в сфере ВЭД.

30. Коммерческие организации с иностранными инвестициями, необходимость и этапы создания.
Типовые контрольные задания:

Задача 1. Население страны составляет 20 млн чел. При этом ВВП в стране составил 800 млрд евро. Экспорт составил 180 млрд евро, импорт составил 300 млрд евро. Требуется оценить, насколько национальная экономика данной страны открыта (степень открытости страны).

Задача 2. Экономике страны характерны следующие интегральные показатели:

Импорт продукции равен 19000 млн. евро.

Экспорт продукции равен 17000 млн. евро.

Население страны также получает доход в качестве выплаты процентов за инвестиции в другие страны. Величина данного вида дохода составляет 3000 млн. евро.

Напротив проценты инвесторам из других стран составляют 1200 млн. евро.

Резервы страны 2400 млн. евро.

Импорт услуг равен 1800 млн. евро. 

Экспорт услуг равен 1900 млн. евро.

Приток капитала в эту страну равен 6500 млн. евро.

Отток капитала из данной страны равен т 4000 млн. евро.

Чистые денежные переводы составили 2100 млн. евро.

Определите сальдо баланса по текущим операциям (сальдо текущего счета), а также сальдо платежного баланса этой страны.
Задача 3. Российская фирма обсуждает возможность закупки телефонных аппаратов в Германии. Стоимость одного аппарата составляет 20 евро; стоимость перевозки 100 шт. – 5 евро за штуку, 500 шт. – 4 евро, 1000 шт. – 3 евро, 10000 шт. – 2 евро, 20000 шт. – 1 евро за штуку. Такой аппарат можно продать в России за 23,5 евро за штуку. Если предположить, что других расходов нет, то какой минимальный объем импорта обеспечит прибыль в 10%?

Задача 4. Российский завод ежедневно экспортирует в Финляндию для производства автомобильных покрышек около 100 т технического углерода по цене 1000 долл. за тонну. Издержки производства одной тонны технического углерода составляют 15 тыс. руб. Определите, как изменится ежемесячная прибыль экспортера в национальной валюте, если обменный курс изменится с 66 руб. до 65 руб. за 1 доллар. 

Образцы тестовых заданий для проведения текущего контроля и промежуточной аттестации по итогам освоения дисциплины, а также для контроля самостоятельной работы: 

1 Выход предприятия на зарубежные рынки позволяет добиться:

А) максимизации прибыли;

B) роста конкурентоспособности;

C) устойчивости;

D) повышения рентабельности.

2 Субъекты, не являющиеся участниками ВЭД:

А) организации-посредники;

B) региональные органы самоуправления;

C) риэлторские фирмы;

D) производители-экспортеры.

3 Документ, не являющий основным при осуществлении контроля за проведением импортных операций:

А) карточка платежа;

В) платежное поручение;

С) досье по импортной сделке;

D) паспорт импортной сделки.

4 Сделка, в которой не задействован механизм валютного расчета:

А) бартер;

В) хайринг;

С) встречная закупка;

D) компенсационная сделка.

5 Обязательство экспортера закупить на определенную сумму товары в стране импортера:

А) «продакшэн шеринг»;

В) «секонд хенд»;

С) «бай-бек»;

D) «ноу-хау».

6 Отдел, занимающийся организацией встреч, приемов и проводов представителей иностранных фирм, прибывших с деловыми целями:

A)​ протокольный;

B)​ юридический;

C)​ маркетинговый;

D)​ канцелярия.

7 Разработка политики ценообразования непосредственно связана с деятельностью отдела:

A)​ маркетингового;

B)​ валютно-финансового;

C)​ рекламы;

D)​ планово-экономического
Литература для подготовки экзамену:

а) основная литература:

1. Покровская В. В. Внешнеэкономическая деятельность : учебник для бакалавриата и магистратуры / В. В. Покровская . - 2-е изд., перераб. и доп . - М. : ЮРАЙТ , 2014. - 731 с.
2.  Внешнеэкономическая деятельность предприятия [Электронный ресурс]: учебник / под ред. И. Н. Иванова. - М.: НИЦ ИНФРА-М, 2014. - 297 с. - Режим доступа: http://znanium.com/bookread2.php?book=391611. - ЭБС "ZNANIUM.com"

б) дополнительная литература

1. Василенко И. А. Международные переговоры : учебник для магистров / И. А. Василенко . - 2-е изд., перераб. и доп . - М. : ЮРАЙТ , 2013. - 486 с. - (Магистр)

2.2. Экзаменационный билет для проведения промежуточной аттестации

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ 

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

Направление подготовки (специальность) 38.04.01 «Экономика»
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ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 1
1. Этапы проведения внешнеэкономической операции.

2. Способы определения количественных параметров на товар в контракте 
3. Задача. Российский завод ежедневно экспортирует в Финляндию для производства автомобильных покрышек около 100 т технического углерода по цене 1000 долл. за тонну. Издержки производства одной тонны технического углерода составляют 15 тыс. руб. Определите, как изменится ежемесячная прибыль экспортера в национальной валюте, если обменный курс изменится с 66 руб. до 65 руб. за 1 доллар. 

Промежуточная аттестация

2.3. Тестовые задания 

для проведения зачета/экзамена по дисциплине

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ 

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

Направление подготовки (специальность) 38.04.01 «Экономика»

Магистерская программа: Внешнеэкономическая деятельность компаний
Дисциплина: Внешнеэкономическая деятельность компаний
Тестовые задания для проверки уровня обученности ЗНАТЬ:
Задание 1 Выход предприятия на зарубежные рынки позволяет добиться:

А) максимизации прибыли;

B) роста конкурентоспособности;

C) устойчивости;

D) повышения рентабельности.

Задание 2 Субъекты, не являющиеся участниками ВЭД:

А) организации-посредники;

B) региональные органы самоуправления;

C) риэлторские фирмы;

D) производители-экспортеры.

Задание 3 Причина, обеспечивающая расширение и углубление внешнеэкономической деятельности:

А) одинаковые природно-климатические условия;

B) неравномерный уровень развития различных стран мира;

C) равномерная обеспеченность ресурсами;

D) однотипность социально-экономических отношений.

Задание 4 Документ, не являющий основным при осуществлении контроля за проведением импортных операций:

А) карточка платежа;

В) платежное поручение;

С) досье по импортной сделке;

D) паспорт импортной сделки.

Задание 5 Сделка, в которой не задействован механизм валютного расчета:

А) бартер;

В) хайринг;

С) встречная закупка;

D) компенсационная сделка.

Задание 6 Обязательство экспортера закупить на определенную сумму товары в стране импортера:

А) «продакшэн шеринг»;

В) «секонд хенд»;

С) «бай-бек»;

D) «ноу-хау».

Задание 7 Структура управления ВЭД, ориентирующаяся на продажу товаров по группам стран:

A)​ Функциональная;

B)​ Сегментная;

C)​ Предметная;

D)​ Региональная.

Задание 8 Принцип построения структуры управления, наиболее предпочтительный для крупных предприятий с недиверсифицированным ассортиментом товаров и услуг:

A)​ региональный;

B)​ матричный;

C)​ товарный;
D)​ функциональный.

Задание 9 Принцип, предполагающий осуществление планирования в рамках жизненных циклов проектов и производимых проектов:

A)​ единства;

B)​ гибкости;

C)​ непрерывности;

D)​ точность.

Задание 10 Первый этап планирования ВЭД связан с:

A)​ оценкой деловой среды;

B)​ определением факторов, обеспечивающих достижение целей;

C)​ контролем результатов;

D)​ анализом внешней среды.

Тестовые задания для проверки уровня обученности УМЕТЬ, ВЛАДЕТЬ:
Задание 1 Основной критерий оптимальной структуры управления ВЭД:

A)​ приближение к зарубежным рынкам;

B)​ рост технико-экономического уровня;

C)​ максимизация объемов продаж;

D)​ экспорт деятельности.

Задание 2 Отдел, занимающийся организацией встреч, приемов и проводов представителей иностранных фирм, прибывших с деловыми целями:

A)​ протокольный;

B)​ юридический;

C)​ маркетинговый;

D)​ канцелярия.

Задание 3 Разработка политики ценообразования непосредственно связана с деятельностью отдела:

A)​ маркетингового;

B)​ валютно-финансового;

C)​ рекламы;

D)​ планово-экономического.
Задание 4 Определите основные фазы планирования ВЭД предприятия в логической последовательности:

а) анализ ситуации; б) постановка цели; в) принятие решений; г) прогноз ситуации; д) планирование альтернативы

A)​ а, б, г, д, в;

B)​ б, г, а, д, в;

C)​ в, б, а, г, д;

D)​ б, а, г, д, в.

Задание 5 По договору консигнации товары экспортера до их реализации-продажи конечному потребителю — находятся на складе:

А) экспортера в стране экспортера, экспортера в стране импорта;

В) посредника в стране импорта, посредника в третьей стране;

С) правильные А) и В);

D) правильные С) и D).

Задание 6 Источники информации, позволяющих получить сведения о производимых фирмой изделиях и их технических характеристиках:

А) каталоги;

В) фирменные справочники;

С) публикации;

D) проспекты.

Задание 7 Какие оговорки по качеству не используются во внешнеторговых контрактах:

А) соответствие описанию;

В) соответствие национальному стандарту;

С) высший сорт;

D) соответствие мировым стандартам.

Задание 8 Системный и независимый анализ, проводимый в целях установления соответствия определяющих качество видов деятельности и связанных с ним результатов поставленным задачам:

А) контролинг;

В) идентификация продукции;

С) сортировка;

D) аудит.

Задание  9 Для определения качества товаров, изготовляемых на основе индивидуальных заказов, применяется метод проверки «по …»:

А) спецификации;

В) образцу;

С) техническим условиям;

D) предварительному осмотру.

Задание 10 Стратегическое решение о выходе на внешний рынок связанно с вопросом:

А) как организовать выход на внешний рынок;

В) какую ценовую политику проводить;

С) как осуществлять анализ рынка;

D) на какой рынок выходить.

Задание 11 Фактор, противодействующий принятию решению о необходимости выхода на внешние рынки:

А) высокая цена приспособления товара к требованиям зарубежного рынка;

В) рассредоточение рисков между внутренним и внешним рынками;

С) инвестиционный климат за рубежом;

D) падение спроса внутри страны.

Задание 12 Вид стратегии, обеспечивающей достижение целевой прибыли на зарубежном рынке:

А) контрольной точки;

В) внедрения;

С) реализации;

D) снятия сливок.

Задание 13 При выборе стратегии выхода на внешний рынок предприятие должно учитывать в первую очередь:

А) тип конкуренции;

В) структуру зарубежного рынка;

С) деятельность международных организаций;

D) политику государства.

Задание 14 Экономическое обоснование принимаемых решений по управлению ВЭД предприятия производится путем

А) прогноза развития рынков;

В) ведения переговоров;

С) расчета системы показателей эффективности;

D) подготовки заключения контрактов.

Задание 15 Метод, неиспользуемый при оценке конкурентоспособности предприятия:

А) по сравнительным преимуществам;

В) по теории равновесия фирмы и отрасли;

С) матричный;

D) маржинальный.

Задание 16 Для предприятия наибольшую трудность при работе с зарубежными рынками представляет изменение:

А) товарного рынка;

В) технологии производства;

С) характеристик товара;

D) товарного ассортимента.

D) физических лиц.

Задание 17 Таможенный режим, при котором товары перемещаются под таможенным контролем между двумя таможенными органами РК без взимания таможенных пошлин:

А) реэкспорт;

В) свободная таможенная зона;

С) реимпорт;

D) транзит.

Задание 18 Обменный курс иностранной и отечественной валюты не будут таить существенной опасности для участника ВЭД в том случае, если будет обеспечено:

А) своевременное погашение кредитов;

В) качество товаров;

С) согласованное поступление и отчисление валюты;

D) своевременные поставки товаров.

Задание 19 Метод, не использующийся при определении таможенной стоимости:

А) вычитания стоимости;

В) резервный;

С) умножения стоимости;

D) сложения стоимости.

Задание 20 При ввозе товаров таможенное оформление завершается в регионе деятельности таможенного органа РК, где находится:

А) получатель;

В) отправитель;

С) торгово-промышленная палата;

D) место пересечения таможенной границы.

оценка «отлично» выставляется студенту, если он показал высокий уровень сформированности компетенции:  знает верно и в полном объеме, умеет верно и в полном объеме, владеет навыками верно и в полном объеме, 13-15 баллов;
оценка «хорошо» знает с незначительным и замечаниями, умеет с незначительным и замечаниями, владеет навыками с незначительным и замечаниями, 10-12 баллов;
оценка «удовлетворительно», знает на базовом уровне, с ошибками умеет на базовом уровне, с ошибками, владеет навыками на базовом уровне, с ошибками 7-9 баллов;
оценка «неудовлетворительно» ответ содержит большое количество ошибок/ответ не дан,  6 и менее баллов.
Тестовый контроль знаний на экзамене оценивается:

«отлично» - 76-100% правильных ответов, показывая высокий уровень сформированности компетенций;

«хорошо» - 51-75% правильных ответов (хороший уровень сформированности компетенций);

«удовлетворительно» - 35-50% правильных ответов (достаточный уровень сформированности компетенций);

«неудовлетворительно» - 34% и меньше правильных ответов (недостаточный уровень сформированности компетенций).

2.4. Методические материалы, определяющие процедуру оценивания по дисциплине


Общая процедура оценивания определена Положением о фондах оценочных средств.

1. Процедура оценивания результатов освоения программы дисциплины включает в себя оценку уровня сформированности общекультурных и профессиональных компетенций студента, уровней обученности: «знать», «уметь», «владеть».

2. При сдаче экзамена: 

· профессиональные знания студента могут проверяться при ответе на теоретические вопросы, при выполнении тестовых заданий, практических работ;

· степень владения профессиональными умениями, уровень сформированности компетенций (элементов компетенций) – при решении ситуационных задач, выполнении практических работ и других заданий.

3. Результаты промежуточной аттестации фиксируются в баллах. Общее количество баллов складывается из следующего:

· до 60% от общей оценки за выполнение практических заданий, 

· до 30%  оценки за ответы на теоретические вопросы,

· до 10% оценки за ответы на дополнительные вопросы.

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

ЧЕБОКСАРСКИЙ КООПЕРАТИВНЫЙ ИНСТИТУТ (ФИЛИАЛ)
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Внешнеэкономическая деятельность компаний
АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ» 

Перечень вопросов для диалогового режима

по дисциплине  «Внешнеэкономическая деятельность компаний»
ОПК -3
1. Сущность  таможенно-тарифных элементов регулирования внешней торговли.

2. Современное состояние мировой внешней торговли товарами.

3. Дайте классификацию консалтинговых услуг.

4. Виды международных арендных операций и их сущность.

5. Перечислите основные задачи  международных выставок и их функции.

ПК – 9
1. Опишите организацию и технику осуществления бартерной операции.

2. Опишите организацию и технику осуществления толлинговых операций на примере российских фирм.

3. Опишите технологию организации импорта (экспорта) путем участия российского лица в выставке (ярмарке).

4. Опишите технологию работы Лондонской биржи металлов.

5. Опишите процедуру проведения гласного аукциона.

6. Опишите технологию проведения аукциона с понижением цены.

7. Опишите процедуру  проведения открытых торгов.

8. Опишите национальные особенности при проведении делового общения основных партнеров российских предпринимателей.

9. Таможенная документация и порядок ее оформления.

ПК – 10

1. Современное состояние мировой внешней торговли товарами.

2. Сущность и особенности международных расчетов.

3. Формы международных расчетов.

4. Использование кредитных денег в международных расчетах.

5. Международная торговля научно-техническими достижениями

6. Положительные и отрицательные черты процессов интернационализации и глобализации.

7. Инфраструктура ВЭД и ее роль в совершенствовании внешней торговли.

8. Характеристика основных этапов внешнеэкономических операций.

Критерии оценки: 

Оценка «отлично» - студент показывает полные и глубокие знания программного материала, логично и аргументировано отвечает на поставленный вопрос, а также дополнительные вопросы, показывает высокий уровень теоретических знаний.

Оценка «хорошо» - студент показывает глубокие знания программного материала, грамотно его излагает, достаточно полно отвечает на поставленный вопрос и дополнительные вопросы, умело формулирует выводы. В тоже время при ответе допускает несущественные погрешности.

Оценка «удовлетворительно» - студент показывает достаточные, но не глубокие знания программного материала; при ответе не допускает грубых ошибок или противоречий, однако в формулировании ответа отсутствует должная связь между анализом, аргументацией и выводами. Для получения правильного ответа требуется уточняющие вопросы.

Оценка «неудовлетворительно» - студент показывает недостаточные знания программного материала, не способен аргументировано и последовательно его излагать, допускается грубые ошибки в ответах, неправильно отвечает на поставленный вопрос или затрудняется с ответом. 

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ»
Комплект заданий для контрольной работы

по дисциплине  «Внешнеэкономическая деятельность компаний»
Тема «Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности»

Вариант 1

Задание 1. Положительные стороны глобализации

Задание 2. Классификация внешнеэкономических связей по видам

Вариант 2

Задание 1. Отрицательные стороны глобализации

Задание 2.Классификация внешнеэкономических связей по структуре связей
Тема «Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности»

Вариант 1

Задание 1. Дать классификацию  и раскрыть сущность внешнеторговых операций по направлениям торговли.

Задание 2. Общая характеристика участников ВЭД, непосредственно осуществляющих внешнеторговые операции 

Вариант 2

Задание 1. Содержание основных и обеспечивающих внешнеторговых операций.
Задание 2. Особенности внешнеторговых сделок, их классификация
Тема «Внешнеторговые операции купли-продажи товаров»

Вариант 1

Задание 1. Особенности реализации потребительских и продовольственных товаров на внешнем рынке

Задание 2. Особенности закупки товаров на аукционах.

Вариант 2

Задание 1. Операции, совершаемые на международных товарных биржах.
Задание 2. Особенности проведения операций на международных аукционах 

Тема «Внешнеторговые операции купли-продажи услуг»

Вариант 1

Задание 1. Международная торговля научно-техническими достижениями

Задание 2. Особенности купли-продажи услуг.

Вариант 2

Задание 1. Классификация услуг
Задание 2. Туристические услуги, особенности 

Тема «Международный контракт купли-продажи товаров»

Вариант 1
Задание 1. Условие «качество товара» в контрактах на экспорт и импорт, представление документов о качестве.
Задание 2. Способы установления цены во внешнеторговых контрактах.

Вариант 2

Задание 1. Рекомендации по содержанию и форме внешнеторговых контрактов 

Задание 2. Определение предмета контракта и количества товара при заключении экспортных и импортных сделок
Тема «Транспортное обеспечение внешнеэкономической деятельности»

Вариант 1
Задание 1.Порядок оформления договора международной перевозки груза

Задание 2.Понятие международного транспортного коридора

Вариант 2
Задание 1.Понятие и сущность транспортного обеспечения ВЭД

Задание 2. Документация и порядок оформления документов по страхованию международной перевозки
Тема «Производственное и научно-техническое сотрудничество»

Вариант 1
Задание 1.Перечислите основные признаки СЭЗ

Задание 2.Суть международной производственной кооперации
Вариант 2
Задание 1.Функциональный метод создания СЭЗ

Задание 2. Этапы создания коммерческих организаций с иностранными инвестициями. 

Критерии оценки:

Оценка "Отлично" ставится за полные, конкретные ответы  на теоретические вопросы варианта контрольного задания.

Оценка "Хорошо" ставится за правильные ответы на теоретические вопросы, допускаются некоторые редакционные погрешности в трактовке теоретических положений.

Оценка "Удовлетворительно" ставится за ответы на теоретические вопросы в целом правильные, но неполные.

Оценка "Неудовлетворительно" ставится за ответы, если ответы на теоретические вопросы неверны или отсутствуют.

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ»
Темы докладов, сообщений
по дисциплине  «Внешнеэкономическая деятельность компаний»

1. Сущность коммерческой деятельности и международной коммерческой деятельности.

2. Особенности прямого и косвенного методов торговли. Виды посредников. Положение посредников на внешнем рынке.

3. Выход на внешний рынок экспортёра. Виды оферты.

4. Выход на внешний рынок импортёра. Виды акцептов.

5. Факторы развития международной коммерческой деятельности.

6. Особенности международной коммерческой деятельности в России. 

7. Фирмы в мировой практике. Их виды и особенности деятельности.

8. Государственные органы и организации, получившие право выхода на внешние рынки.

9. Международные организационные структуры в сфере внешнеэкономической деятельности.

10. Участники внешнеэкономической деятельности в России (фирмы, союзы предпринимателей, государственные организации).

11. Практика использования оффшорных компаний в международной торговле, инвестиционной, банковской, судовладельческой деятельности.

12. Тарифные и нетарифные методы регулирования международной коммерческой деятельностью.

13. Методы экономического стимулирования международной коммерческой деятельности.

14. Виды международных коммерческих операций.

15. Характерные черты международных коммерческих сделок.

16. Нормативная база внешнеторговых контрактов купли-продажи.

17. Основные методы международных расчётов.

18. Виды рисков в международной торговле и возможности страхования от них.
19. Страхование в ВЭД

20. Налогообложение участников ВЭД
2. Материалы для проведения текущей аттестации

Текущая аттестация 1

АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ»
Комплект заданий для проведения 

текущей аттестации №1

(в форме контрольной работы) 

по дисциплине  «Внешнеэкономическая деятельность компаний»

Тема «Значение, сущность и структура внешнеэкономической деятельности»
Вариант 1
1. Дайте характеристику форм внешней торговли

2. Количественные ограничения: квота

Вариант 2
1. Дайте характеристику форм международного инвестиционного сотрудничества

2. Нетарифный метод регулирования: лицензирование

Тема «Внешняя торговля как основной вид внешнеэкономической деятельности»

Вариант 1
1. Дайте характеристику форм международного производственно-технического  сотрудничества 

2. Понятие таможенного тарифа, его функции

Вариант 2
1. Методы скрытого протекционизма: внутренние налоги и сборы

2. Франчайзинг, экономическая сущность

Тема «Внешнеторговые операции купли-продажи товаров»

Вариант 1
1. Количественные ограничения: квота

2. Понятие таможенного тарифа, его функции

Вариант 2
1. Нетарифный метод регулирования: лицензирование

2. Понятие таможенного тарифа, его функции

Тема «Внешнеторговые операции купли-продажи услуг»

Вариант 1
1. Дайте характеристику форммеждународного производственно-технического  сотрудничества 

2. Методы скрытого протекционизма: технические барьеры

Вариант 2
1. Дайте характеристику форм научно-технического сотрудничества

2. Методы скрытого протекционизма: внутренние налоги и сборы

Тема «Международный контракт купли-продажи товаров»

Вариант 1
1. Количественные ограничения: квота

2. Понятие таможенного тарифа, его функции

Вариант 2
1. Международного инвестиционного сотрудничества

2. Нетарифный метод регулирования: лицензирование

Текущая аттестация 2
АВТОНОМНАЯ НЕКОММЕРЧЕСКАЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНАЯ

ОРГАНИЗАЦИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 

ЦЕНТРОСОЮЗА РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

«РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ КООПЕРАЦИИ»
Комплект заданий для проведения 

текущей аттестации №1

(в форме контрольной работы) 

по дисциплине  «Внешнеэкономическая деятельность компаний»

Текущая аттестация обучающихся проводится с учетом показателей оценивания компетенций на следующих этапах:

Этап 1. Формирование базы знаний
- посещение лекционных и практических занятий

- ведение конспекта лекций

- участие в обсуждении теоретических вопросов на практических занятиях 

- наличие на практических занятиях требуемых материалов (нормативные акты, формы документов)

- наличие выполненных самостоятельных заданий по теоретическим вопросам тем  
Этап 2. Формирование навыков практического использования знаний
- правильное и своевременное выполнение практических заданий 

- обоснованное решение аналитических заданий 

- способность обосновать свою точку зрения, опираясь на применяемые нормативные акты Евразийского экономического союза и решения коллегии ЕЭК

- наличие правильно выполненной самостоятельной работы по решению практических и аналитических заданий
Этап 3. Проверка усвоения материала
- степень активности и эффективности участия студента по итогам каждого практического занятия

- степень готовности студента к участию в практическом занятии,

- правильность и обоснованность представленных решений практических и ситуационных задач

- успешное прохождение тестирования  

Критерии оценки

«Аттестован» -  выставляется студенту, если более чем на 50 % выполнены следующие условия:
- посещаемость не менее 90% лекционных и практических занятий 

- наличие конспекта лекций по всем темам, вынесенным на лекционное обсуждение 

- участие в обсуждении теоретических вопросов тем на каждом практическом занятии 

- требуемые для занятий материалы (практикум, нормативные акты, учебник и проч.) в наличии

- задания для самостоятельной работы выполнены письменно и своевременно
- решения задач самостоятельно выполнены и представлены в письменной форме 

- студент может обосновать применение тех или иных нормативных актов для конкретных ситуаций

- студент может применять различные способы толкования нормативных актов

- способность обосновать свою точку зрения, опираясь на применяемые нормативные акты, приказы ФТС России 

- практические задания и ситуационные задачи решены с использованием необходимых нормативных правовых источников

- тестовые задания решены самостоятельно, в отведенное время, результат выше пороговых значений

«Не аттестован» - выставляется, если студентом указанные условия выполнены менее чем на 50%.

Обновление рабочей программы

дисциплины (модуля) *
Наименование раздела рабочей программы, в который внесены изменения

(измененное содержание раздела)

Наименование раздела рабочей программы, в который внесены изменения

(измененное содержание раздела)

Наименование раздела рабочей программы, в который внесены изменения

(измененное содержание раздела)

Рабочая программа:

обновлена, рассмотрена и одобрена на 20___/___ учебный год на заседании ведущей кафедры _________________________________от ____ ___________ 20___г., протокол №_____

Заведующий кафедрой ___________________________________

*Ежегодно обсуждаются на заседании ведущей кафедры и сдаются в учебно-методическое управление Российского университета кооперации
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